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P arinkymmenen kii-
nalaisen liikemiehen 
ja -naisen ryhmä oli 
matkalla Milanon 
huonekalumessuille. 

Suomalaisten tuotteiden vien-
ninedistäjä Finpro sai nuoren 
ja trenditietoisen ryhmän py-
sähtymään kahdeksi päiväksi 
Päijät-Hämeeseen. 

Ohjelmassa oli puunkorjuu-
näytös ja vierailut kahdelle 
sahalle, Koskisen Oy:lle ja Ver-
sowoodille. Lahden Sibelius- 
talossa järjestettiin suomalaisen 
puunjalostuksen miniseminaari 
ja yritystreffit, joissa oli mukana 
yhdeksän suomalaissahaa.

Puun suunta kääntyi
Euroopan puumarkkinat ovat 
olleet viime vuosina takkuiset, 
joten puutavaralaivoille on pitä-
nyt etsiä uusia kohdesatamia. 

KAMERAT RÄPSYIVÄT KOSKISEN 
OY:N TILOISSA KÄRKÖLÄSSÄ, 
KUN KIINALAISET HUONEKALU­
VALMISTAJAT TUTUSTUIVAT 
SUOMALAISEEN PUUNJALOSTUKSEEN.
TEKSTI JA KUVAT MARKKU PULKKINEN 

Milanon messuille 
matkanneet os-
tajat houkuteltiin 
pariksi päiväksi 
Päijät-Hämeeseen.

Koskisen Oy:n 
sahan ja höylää-
mön toiminta 
kiinnosti kiina-
laisia ostajia.

Vuosi sitten käynnistetyn 
Wood from Finland -vienti-
hankkeen projektipäällikkö 
Jyrki Mantere kertoo, että 
Kiina on paikannut hyvin 
Euroopan-markkinoiden su-
pistumista. Puutavaran vienti 
Kiinaan kasvoi viime vuonna 60 
prosentilla.

”Vuonna 2015 Kiinaan vietiin 
636 000 kuutiota puutavaraa, 
ja kuluvan vuoden tavoite on 
800 000 kuutiota. Pääosa tästä 
on höyläämätöntä kuusilautaa, 
vain alle viidennes mäntyä”, 
Mantere kertoo.

Suomesta tuodusta puusta 
käytetään Kiinassa 80–90 pro-
senttia huonekalujen valmis-
tamiseen, loppu rakentamisen 
pintamateriaaleiksi.

Laadukkaimman puun kiina-
laiset työstävät lastenhuoneiden 
kalusteiksi. 

”Kaupungistuminen ja yhden 
lapsen politiikan muuttuminen 
kahden lapsen politiikaksi li-
säävät huonekalujen kysyntää 
nopeasti”, näkee ohjelmajohtaja 
Juha Peltomäki Finprosta. 

Hirsitalot kiinnostavat
Huonekaluteollisuus on valtava 
toimiala Kiinassa.

Finpro ja 19 suomalaista 
puunjalostusyritystä olivat 
viime marraskuussa mukana 
Keski-Kiinan Sichuanissa jär-
jestetyillä huonekalumessuilla. 
Päijät-Hämeessä vieraillut ryh-
mä tuli samalta seudulta, jonka 
hallinnollisessa keskuksessa, 
Chengdussa, on paljon huone-
kaluteollisuutta ja jättimäisiä 
huonekalukauppakeskuksia.

Puurakentaminen on Kiinassa 
vielä pientä, vain 0,2 prosenttia 
kaikesta rakentamisesta. 

”Jos puurakentamisen osuus 
nousisi kahteen prosenttiin, 
kuten Kiinan valtion tavoite on, 
kasvaisi puun menekki kymme-
nellä miljoonalla kuutiometril-
lä”, Peltomäki havainnollistaa 
markkinoiden mittakaavaa. 

Suomen vuosittaiset markki-
nahakkuut ovat reilut 50 mil-
joonaa kuutiometriä.

Varsinkin lomakylissä puura-
kentaminen on suosiossa. Osa 
Suomessa vierailleista liikemie-
histä oli erityisen kiinnostunei-
ta hirsitaloista. 

Suomalaiset sahat ovat löy-
täneet asiakkaita myös Kiinan 
ikkuna- ja oviteollisuudesta.

”Kaupankäynti kiinalaisten 
kanssa ei ole enää kovin by-
rokraattista. Vielä kuitenkin 
opettelemme toistemme kaup-
patapoja. Kiinalaisilla on esi-
merkiksi ollut eri käsitys sopi-

musten noudattamisesta”, Jyrki 
Mantere toteaa.

Vaalea puu miellyttää
Vaalea puu miellyttää kiinalai-
sia, joten suomalainen kuusi 
käy hyvin kaupaksi. Pohjois-
mainen kuusi on todettu myös 
helpoksi työstää.

Männyn vientitoimituk-
sia Kiinaan hallitsee Venäjä. 
Uusien ostajien löytäminen 
männylle on yksi suomalaisten 
yhteisten markkinointiponnis-
telujen tavoite.

Suurimman osan huoneka-
luistaan kiinalaiset valmistavat 
trooppisista, tummista ja kovis-
ta lehtipuulajeista. Suosittuja 
ovat myös pohjoisamerikkalai-
set lehtipuut, kuten vaahtera, 
saarni ja tulppaanipuu. 

Havupuista siellä käytetään 
paljon Uudesta-Seelannista 

Kiinan 
huone­
kalu­
teollisuus
Kiinassa on 40 000–
60 000 rekisteröityä 
huonekaluvalmistajaa.

64 prosenttia valmis-
tajista käyttää materi-
aalina puuta.

Huonekaluja viedään 
Kiinasta 47 miljardin 
euron arvosta (2014). 
Viennistä 44 prosenttia 
on puuhuonekaluja.
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Onnistunut projekti

V
aikka valtionhallinnon Team Finland -vientiohjelma on 
saanut kuraa niskaansa talousmediassa, Finpron organisoi-
ma Wood from Finland on oiva esimerkki onnistuneesta 
vientihankkeesta.

Suomalaiselle puulle on ollut pakko löytää uusia markkinoita 
Euroopan pyristellessä talousongelmissaan. Sahateollisuuden vien-
timaana Kiina nousi viime vuonna jo neljänneksi suurimmaksi lähes 
140 miljoonan euron vientiarvolla.

Puun vientihanke polkaistiin pystyyn alle puolessa vuodessa. Jo 
ensimmäisen vuoden aikana on löydetty useita uusia vientikohteita. 

Tekemisen into paistaa niin Finpron toimihenkilöiden kuin puun-
jalostusyritysten vientipäälliköiden kasvoilta. Työtä on paljon, mutta 
hyvät tulokset siivittävät eteenpäin. Valtion panostuksille on saatu 
tässä vientiprojektissa vastinetta moninkertaisesti.

Wood from Finland -joukosta huokuu yhdessä tekemisen mei-
ninki, sillä yritykset ovat oivaltaneet, että Kiinan-markkinoilla riittää 
tilaa kaikille. Mitä tapahtuukaan sitten, kun puurakentaminen alkaa 
kasvaa Kiinassa kunnolla? Pitäkää hatuistanne kiinni. l

MARKKU PULKKINEN

ja Chilestä tuotavaa radiata
mäntyä. Piiloon meneviin ra-
kenteisiin kelpaavat paikalliset 
kuusi- ja mäntylajit sekä venä-
läinen mänty.

Raakalauta riittää
Kuhina vierailijajoukossa li-
sääntyy, kun se saapuu Koskisen 
Oy:n automatisoitujen sahalin-
jojen ääreen. Videoita tallentuu. 
Höyläämössä monet kädet 
tunnustelevat lopputuotteiden 
sileää pintaa. 

Lähes kaikki Suomesta vietä-
vä puu on höyläämätöntä lautaa, 
jonka kiinalaiset työstävät itse 
eteenpäin. Esimerkiksi kuusi-
laudasta katkotaan usein oksan-
kohdat pois ja liitetään laudan-
päät taas yhteen, jotta kalusteen 
näkyvä osa on oksaton.

Koskisen Oy vie Kiinaan 
noin 20 000 kuutiota kuusi

sahatavaraa vuodessa, mikä 
on 16 prosenttia yrityksen 
kuusenviennistä. Mäntyä 
Kiinaan laivataan vain satun-
naisia eriä. Vientipäällikkö 
Jukka Tammisen mukaan 
vientimäärät ovat nopeassa 
kasvussa.

”Pohjoismainen sahatavara 
on tullut Kiinassa tutuksi. Os-
tajat tunnistavat laatu- ja ul-
konäköeron Keski-Euroopan 
nopeasti kasvaneen ja Poh-
joismaissa hitaasti kasvaneen 
puun välillä. Kuluvan vuoden 
ensimmäisellä kolmanneksel-
la myimme Kiinaan enemmän 
puuta kuin koko viime vuon-
na”, Tamminen iloitsee.

Koskisen puu myydään Ete-
lä-Kiinan huonekalutehtai-
siin. Kanavien Keski-Kiinaan 
toivotaan aukeavan nyt järjes-
tetyn ostajavierailun jälkeen.

PEFC-sertifiointi eduksi
Kiinalaiset ostajat ovat ympäris-
tötietoisia.

”PEFC tulee olemaan Kiinan 
ja myös Vietnamin oma ser-
tifiointijärjestelmä, joten sen 
sisältö ymmärretään parhaiten. 
FSC-sertifiointia ei pidetä niin 
suuressa arvossa, koska se on 
kaupallisen organisaation yllä-
pitämä”, Jyrki Mantere kertoo.

Kiina tullee lähivuosina kiel-
tämään kokonaan omien luon-
nonmetsiensä hakkuut. Vain 
viljelmillä kasvatettua puuta 
saa sen jälkeen kaataa ja käyttää 
teollisuuden tarpeisiin.

Tällä hetkellä pelkästään val-
tion omistamilla puupalstoilla 
työskentelee noin viisi miljoonaa 
ihmistä. Viljelmillä nopeasti kas-
vaneiden puiden laatu jää kauas 
pohjoiseurooppalaisen, hitaasti 
kasvaneen puun laadusta.

Suomalaisen puun tietä Kii-
naan tasoittaa jatkossa myös se, 
että pahoista metsätuhoista kär-
sineen Kanadan laajamittainen 
puunvienti vähenee eikä Venäjä 
saa lisättyä puuntuotantoaan 
kovinkaan nopeasti.

Kiinan lisäksi Finpro suuntaa 
vientiponnistuksiaan muun 
muassa Iraniin ja Vietnamiin. 

”Wood from Finland -hank-
keen ensimmäinen tavoite oli 
löytää nopeasti korvaavia mark-
kinoita Euroopan romahtaneel-
le viennille. Kiina on täyttänyt 
hyvin sen aukon. Toisena ta-
voitteena on kasvattaa myyntiä 
entisillä markkinoillamme. Pi-
demmällä tähtäimellä haluam-
me varmistaa hyvät asemat Sa-
haran eteläpuolisessa Afrikassa, 
kun puun käyttö kasvaa siellä 
viimeistään ensi vuosikymme-
nellä”, Mantere listaa. l

» �Seuraavaksi haluamme 
varmistaa hyvät 
asemat Afrikassa. »

Kalajokinen 
Junnikkala Oy 
on palkannut 
myyntipäälli-
kökseen kiina-
laisen Ming Yun. 
Kauppaa on 
helpointa käydä 
ilman tulkkia, 
mikä näkyi 
Lahden mini-
messuillakin.

Vientipäällikkö 
Mika Lehmonen 

esittelee Koskisen 
sahaamaa män-

tylautaa. Männyn 
myymisen eteen 
joutuu Kiinassa 

ponnistelemaan 
enemmän kuin 

kuusen.

Juha Peltomäki (vas.) 
ja Jyrki Mantere 
Finprosta ovat tyyty-
väisiä Kiinan-viennin 
nopeaan kasvuun. 
Lahden Sibeliustalon 
minimessuilla ostajat 
pääsivät jututtamaan 
suomalaisia puun
jalostajia.


