
24 25Aarre  8/16METSÄ METSÄ

/PUUKAUPPA/

PUUTA 
MYYDÄÄN 
PORUKALLA
Saarijärven Länsi-Kalmarissa yksityiset 
metsänomistajat ovat 1970-luvulta 
lähtien myyneet puuta porukalla. Ostajat 
maksavat isoista leimikoista hyvän hinnan.
TEKSTI MARIA LATOKARTANO  |  KUVAT HANNE MANELIUS

Tuomo Haapakoski (vas.) 
toimi yhteismyyntialueen 

hoitokunnan vetäjänä yli 30 
vuotta. Nyt ohjakset ovat 
siirtyneet hänen pojalleen 
Toni Haapakoskelle (oik.).

Yhteismyyn­
tialueen viime 
vuoden hak­
kuissa korjattiin 
6 000 kuutiota 
kuusivaltaista 
metsää.

Myyjä hyötyy, 
ostaja hyötyy
Myyjän hyödyt: Metsänomistaja saa 
pienellekin leimikolle ison leimikon hin­
nan. Hyvien leimikoiden kyljessä myös 
huonommat metsät tekevät kauppan­
sa. Yhteistyö aktivoi. Tutkimusten va­
lossa parhaan tuoton metsätilalle saa, 
kun myy puuta tasaisesti.

Ostajan hyödyt: Korjuun ketjutus 
helpottuu. Kaukokuljetuksen kustan­
nukset alenevat puuerien kasvaessa. 
Erikoispuuerien saanti helpottuu. Os­
tajalta säästyy aikaa, kun puukaupas­
ta ei tarvitse sopia erikseen jokaisen 
metsänomistajan kanssa. Imagohyöty: 
”Tuolla ostajalla täytyy olla hyvät hin­
nat. Kyllä minäkin uskallan myydä sille.”
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Nykyään lähes 
kolmannes yh­

teismyyntialueen 
maanomistajista 

asuu muualla 
kuin tilallaan. 

Yhteyttä pide­
tään puhelimitse 
ja sähköpostitse.

METSÄ 27

V iime vuonna näihin 
aikoihin tehtiin Saa-
rijärven Kalmarin 
kylällä puukauppa. 
Poikkeukselliseksi 

kaupan teki se, että myyjänä ei 
ollut yksittäinen metsänomis-
taja vaan useamman metsätilan 
muodostama yhteismyyntialue.

”Kuusi tuhatta kuutiota 
kuusivaltaista metsää, mistä 
päätehakkuita oli noin 60 pro-
senttia”, Tuomo ja Toni Haa-
pakoski vahvistavat.

Eläkkeellä oleva kalmarilai-
nen maa- ja metsätalousyrittäjä 
Tuomo Haapakoski on ollut 
mukana Länsi-Kalmarin met-
säyhteistyöalueen toiminnassa 
sen alusta lähtien.

Metsäyhteistyöalueen kim-
mokkeena toimi Suomen 
itsenäisyyden juhlavuoden 
rahaston Sitran rahoittama 
tutkimusohjelma, joka pyrki 
selvittämään, voitaisiinko met-
sissä tehtävällä yhteistyöllä 
rationalisoida yksityismetsien 
metsätaloutta.

Tutkimus tehtiin 1970-luvun 
alussa, jolloin yksityismetsäta
loutta vaivasivat edelleenkin tu-
tun kuuloiset ongelmat: Metsäti-
lat olivat pieniä ja kapeita, mikä 
vaikeutti puunkorjuun järkevää 
alueellista suunnittelua ja hei-
kensi hakkuiden tuottavuutta. 
Kustannusten pelättiin syövän 
alan kannattavuutta ja jarrutta-
van töiden koneellistamista.

Yhteishankkeiden opettelua
Hanketta ryhtyi vetämään 
Heikki Vesikallio, joka kokosi 
tutkimustaan varten eri puolille 
maata yhdeksän yksityismet-
sänomistajien yhteistoimin-
ta-aluetta.

Länsi-Kalmarissa yhteistoi-
minta-alueeseen liittyi perus-
tamiskokouksessa 39 metsän-
omistajaa, jotka omistivat yh-
teensä 1 640 hehtaaria metsää.

”Perustamiskokouksen jäl-
keen Vesikallio haastatteli 
kaikki meidät mukaan lähte-
neet metsänomistajat ja kokosi 
metsistä perustiedot inven-
toimalla”, Tuomo Haapakoski 
muistelee.

Metsien omistussuhteisiin 
yhteistoiminta-alueen muodos-
taminen ei vaikuttanut. Ainoa 
muutos entiseen oli se, että jat-
kossa kaikki hakkuut sekä muut 
perusparannus- sekä hoitotyöt 
oli määrä suorittaa keskitettyi-
nä hankkeina.

Tulevista hankkeista ja puu-
kaupoista neuvoteltiin ja päätet-
tiin kokouksissa, joita pidettiin 
säännöllisesti kyläseuran talolla.

”Alussa oli epävarmuutta sen 
suhteen, sitoutuvatko isännät 
yhteishankkeisiin. Aiemmin 
sama puunostaja oli pitkien 
asiakassuhteiden vuoksi istunut 
joka vuosi samassa talossa, ja 
siitä tavasta irti pääseminen oli 
yks homma”, Tuomo Haapakos-
ki naurahtaa.

Joskus ostajat yrittivät kaataa 
yhteiskaupan tekemällä jollekin 
maanomistajista kilpailevan 
tarjouksen. 

”Päätimme, että yhdessä pyy-
detystä tarjouksesta ei livetä.” 

Suuruuden ekonomiaa
Heikki Vesikallio oli arvellut, 
että yhteistyö kasvattaisi myytä-
vien leimikoiden kokoa. Oletus 
piti paikkansa.

Parhaana talvenaan Län-
si-Kalmarin metsäyhteistyöalue 
myi puuta 12 000 kuutiota. 
Puusta maksettu hinta on sään-
nönmukaisesti ollut markkinoi-
den sen hetken paras.

Kova hinta selittyy muun 
muassa sillä, että urakoitsi-
joiden aikaa ei kulu metsä-
koneiden siirtelyyn. Tuomo 
Haapakoski muistaa eräänkin 
kerran, jolloin puuta korjattiin 
Länsi-Kalmarin tien varresta.

”Tie on 12 kilometriä pitkä, 
eikä koneketju kertaakaan 
noussut lavetin kyytiin. Se työs-
kenteli samalla paikalla 4–5 
kuukautta.”

Länsi-Kalmarin metsäyhteis-
työalueen metsistä ostajat ovat 
saaneet myös tarvitsemiaan 
erikoispuueriä, kuten oksatonta 
tyvitukkia, erikoismittatukkeja 
ja egyptinparrua.

”Alueella on suurten ostajien 
lisäksi paljon pieniä erikois-
puuerien ostajia, jotka saattavat 
käydä metsänhoitoyhdistyksellä 

sanomassa, että tarvitsisivat 
tietynlaisen puuerän. Yleensä 
saamme autokuorman kasattua 
nopeasti kymmenen kilometrin 
säteeltä.”

Tämä ei tarkoita sitä, että 
puun ostajat noukkisivat rusi-
nat pullasta. Yhteistyö toimii 
myös toiseen suuntaan. Ostajia 
yleensä vain vähän kiinnosta-
via vajaatuottoisia metsiä on 
Haapakosken mukaan saatu 
parempien leimikoiden kyljessä 
kaupaksi ”asialliseen hintaan”.

Vääntöä 50 pennistä
Länsi-Kalmarissa yhteistyö on 
lisännyt metsänomistajien aktii-
visuutta.

”Länsi-Kalmarin metsäyh-
teistyöalue on ollut olemassa yli 
40 vuotta, ja puuta on myyty jo-
ka vuosi. Lamavuosina olimme 
yksi harvoja paikkoja Saarijär-
vellä, joka teki puukauppaa. Vä-
lillä on jopa syytetty, että tällä 
seudulla ei puukauppaa synny, 
ennen kuin Länsi-Kalmari tekee 
aloituksen”, Tuomo Haapakoski 
kertoo.

Tapana on, että yhteismyyn-
nistä sovitaan syksyllä. Hakkui-
den suunnittelua helpottaa se, 
että kaikkien metsänomistajien 
metsäsuunnitelmat ovat ajan 
tasalla.

Viime syksyn leimikosta 
kaikki merkittävimmät toimijat 
jättivät tarjouksen, ja kaikkien 
kanssa neuvoteltiin puhelimitse.

”Isoilla toimijoilla hintataso 
on usein lähellä toisiaan. Kat-
konnassa saattaa sen sijaan olla 
eroja. Usein katkonta määrää 
sen, mitä kaupasta saa, vaikka 
on sitä joskus 50 pennistäkin 
väännetty”, Tuomo Haapakoski 
muistaa.

”Ei roiski toista kertaa”
Hintaneuvotteluista vastaa met-
säyhteistyöalueen hoitokunnan 
vetäjä. Ostajan metsäyhteistyö-
alueen jäsenet valitsevat yhtei-
sesti kokouksessa.

Kokouksessa on vielä mah-
dollista valita, lähteäkö mukaan 
yhteismyyntiin vai ei, sekä esit-
tää toiveita puun ostajalle hak-
kuiden toteutuksen suhteen.

”Yhtiöiden linja tuntuu olevan 
se, että päätehakkuukoneella 
tehdään kaikki, mikä ei ehkä ole 
hyvä”, Tuomo Haapakoski muo-
toilee. ”Mutta saamme me met-
sänomistajatkin laittaa ehtoja.”

Hakkuiden jälkeen tarkaste-
taan työn jälki. Onko painumia 
tai korjuuvaurioita?

”Kännykkäviestintä on teho-
kasta. Jos joku roiskii, ei roiski 
toista kertaa.” 

Aktiivinen vetäjä potkii
Länsi-Kalmarin metsäyhteis-
työalueen toiminta perustuu 
vapaaehtoisuuteen. Jäsenmak-
suja ei kerätä eikä yksittäisen 
metsänomistajan puukauppoja 
syynätä.
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Hakkuiden 
suunnittelua 
helpottaa se, 
että kaikkien 
metsänomis­
tajien metsä­
suunnitelmat 
ovat ajan tasalla.

Toni Haapakoski 
seuraa metsäalan ke-
hitystä tarkasti. Puun 
uudet käyttömahdol-
lisuudet kiinnostavat.

”Yhteistyöllä pitkät perinteet”

L
änsi-Kalmarin mallissa vaikuttaa olevan 
niin paljon hyviä puolia, että herää kysy-
mys, voisiko vastaavanlaista yhteismyyn-
tiä harjoittaa Suomessa laajemminkin.

Kyllä voisi, eikä se välttämättä olisi vai-
keaakaan, vastaa Metsänhoitoyhdistys Keski-
Suomen metsäneuvoja Kari Lehtonen, jonka 
toimialueeseen Kalmari kuuluu.

”Metsänomistaja voi soittaa yhdistykseen ja 
kysyä, olisiko alueella samantyylisiä leimikoita ja 
kiinnostusta yhteismyyntiin.”

Loppujen lopuksi kaikki on kiinni metsän-
omistajista itsestään.

”Kalmarissa yhteistyöllä on pitkät perinteet. 
On ollut maamiesseuratoimintaa ja muuta 
vastaavaa, jonka kautta on totuttu tekemään 
porukalla.”

Kalmarissa asuu syntyjään yhteistyökykyistä 
väkeä, tai sitten pahimmat särmät ovat yhdes-
sä toimiessa hioutuneet pois. Lopputulos on 
kuitenkin se, että teiden tai varastopaikkojen 
käytöstä ei synny riitaa.

”En muista yhtään kahnausta naapureiden 
kesken. Ehkä kylällä ajatellaan, että vuoroin vie-
raissa”, Lehtonen sanoo. l

Näin yhteismyynti etenee

1 Elokuussa mhy:n met­
säneuvoja Kari Lehtonen 

postittaa alueen metsänomis­
tajille kirjeen, jossa hän muis­
tuttaa suunnitteilla olevasta 
yhteismyynnistä, kertoo, mil­
laisista kohteista on kysyntää, 
ja tiedustelee, ketkä ovat ha­
lukkaita lähtemään mukaan.

2 Lehtonen pyytää tar­
joukset puun ostajilta.

3 Metsänomistajat 
käyvät tarjoukset läpi 

kokouksessa. Yhteismyynti­
alueen vetäjä Toni Haapakoski 
neuvottelee ostajien kanssa 
hinnasta ja muista kaupan eh­
doista. Lyödään lukkoon, ketkä 
ovat mukana ja millä kuvioilla. 
Metsänomistajat allekirjoitta­
vat Lehtoselle valtakirjan.

4 Lehtonen solmii kau­
pan metsänomistajien 

valitseman ostajan kanssa ja 
valvoo hakkuiden toteuttami­
sen normaalin valtakirjakau­
pan käytäntöjen mukaan.
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Metsämessut tarjoaa  
monipuolisen viikonlopun 
metsänomistajille, metsäalan 
ammattilaisille sekä muille 
metsässä viihtyville!

Avoinna: pe klo 9–18, 
la klo 10–18,  su klo 10–17 
Liput: 18/11 € 
shop.messukeskus.com
Samalla lipulla myös ELMA,  
Kädentaito, Lemmikki (la–su),  
55plus ja OutletExpo. 
www.helsinginmetsamessut.fi

Lataa Messukeskus-applikaatio ja tee omat suosikkilistasi!
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”Toivottavaa on, että metsän-
omistajat myyvät puuta vain 
yhteismyynnin kautta, mutta 
sitä ei edellytetä”, Tuomo Haa-
pakoski sanoo.

Väljistä raameista huolimatta, 
tai ehkä juuri siksi, Länsi-Kal-
marin metsäyhteistyöalue on 
pysynyt vakaana perustamises-
taan saakka. Yksikään metsän-
omistaja ei ole yli 40 vuoden 
aikana eronnut alueesta.

Kaikki ei toki säily muuttu-
mattomana. Kun yhteistyöalue 
perustettiin, etämetsänomista-
jia oli joukosta kaksi prosenttia. 
Nyt heitä on noin kolmannes.

Hoitokunnan vetäjänä yli 30 
vuotta toiminut 
Tuomo Haapa-
koski siirsi jokin 
aika sitten ohjak-
set pojalleen Toni 
Haapakoskelle.

Tuomo Haapa-
kosken mukaan 
aktiivinen vetäjä on edellytys 
sille, että yhteistyöalue toimii.

”Jonkun pitää pikkuisen pot-
kia eteenpäin. Itsellään homma 
ei pyöri.”

Puun mahdollisuudet
Toni Haapakoski seuraa metsä-
alan kehitystä tarkalla silmällä. 
Mikä on sellun hinta Brasilias-
sa? Mitä Venäjällä tapahtuu?

”Minulle tulevat lähes kaikki 
metsäalan lehdet. Lisäksi etsin 
tietoa netistä ja verkostoitu-

malla. Pyrin huomaamaan 
pieniäkin merkkejä. Välillä met-
sänomistajat soittavat ja kysyvät 
neuvoja, jolloin yritän auttaa 
parhaani mukaan.”

Yksi metsänomistajia kiinnos-
tava seikka on tietysti puun hin-
ta. Tukkipuusta on parhaimmil-
laan maksettu yli 80 euroa motti, 
nyt hinta on lähempänä 50:ää 
euroa. Kuitupuun hintakehityk-
sestä ei juuri kannata puhua.

”Kuitupuun hinta laahaa ihan 
hävyttömän alhaalla eikä ole 
yli 20 vuoteen noussut. Ääne-
kosken tehtaalla saattaa olla 
jonkinlainen vaikutus, mutta en 
usko sen kokonaan pelastavan 

tilannetta”, Toni 
Haapakoski sa-
noo.

Hän kritisoi 
metsäteollisuuden 
suunnitelmia nos-
taa tukin latvalä-
pimitta 15 sentistä 

18 senttiin.Energiapuun tulevai-
suus saa Toni Haapakosken niin 
ikään mietteliääksi. 

”Jyväskylän Energian muu-
taman vuoden takainen inves-
tointi kivihiileen oli pettymys. 
Puukasoja jäi metsiin. Rahat 
kyllä tulivat.”

”Toisaalta biopolttoaineisiin 
kohdistuu nyt kovia odotus
arvoja. Esimerkiksi puun 
pyrolyysipolton uusi tuleminen 
voisi kasvattaa energiapuun 
markkinoita.” l

» �Jonkun pitää 
pikkuisen 
potkia 
eteenpäin. »

Yhteismyynti 
on aktivoinut 
metsänomis­
tajia. Hakkuut 
ja hoitotyöt 
tapahtuvat 
ajallaan.


