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Olemme kaikki itsendisid yrittdjid, mutta yksin tailld
ei kukaan péirj 3. SIEMENVILIELIJA JA -PAKKAAJA JOUNI MAHKONEN, HOLLOLA

Keskiviikkona 18. tammikuuta 2012

Maatilapakkaamoiden
alkoi 20 vuottasitten

yhteistyo a

Tilasiemen-ketjuun
kuuluu nyky#éin
46 pakkaamoa.

Maatilapakkamoilla on iso rooli
sertifioidun siemenen kaupas-
sa.

Tilapakkaajien yhteistyo
kiynnistyi 20 vuotta sitten Suo-
men Maatilapakkaamot ry:n
perustamisella. Yhdistys teki
pakkaamoille mahdolliseksi
saada kdyttoonsi uusia suojat-
tuja lajikkeita.

My6hemmin Maatilapakkaa-
mot ry:std tuli Tilasiemen Oy,
joka nykyisin myy oman ilmoi-
tuksensa mukaan noin neljin-
neksen Suomessa sertifioidusta
siemenesta.

Toinen maatilapakkaamoket-
ju, Peltosiemen ry, perustettiin
1997. Se omistaa 2002 peruste-
tun Peltosiemen Oy:n.

Tuttuja lajikkeita
jaerikoisuuksia

Télla viikolla 20-vuotisjuhli-
aan viettivdin Tilasiemeneen
kuuluu 46 maatilapakkaamoa.
Sopimusviljelijitd on noin 200.
7000 hehtaarin alalla tuotetaan
vuosittain 20 miljoonaa kiloa
viljojen ja nurmikasvien sertifi-
oitua siementi.

Tilasiemen Oy:n vahvuus on
paikallisuus ja kustannuste-
hokkuus, toimitusjohtaja Jukka
Hollo kertoo.

Maatilapakkaamot ovat tii-
viissd vuorovaikutuksessa pai-
kallisten viljelijoiden kanssa.
”Tuotamme paikalliseen vilje-
lyyn sopivia lajikkeita ja tuom-
me ennakkoluulottomasti uusia
vaihtoehtoja markkinoille.”

Tilasiemen on 20 vuoden
aikana lanseerannut monta tut-
tua lajiketta: Roope-, Aslak- ja
Ivory-kaurat, monitahoisista
ohrista Artturin, Voiton ja Kun-
narin sekd mallasohrat Saanan
ja Prestigen.

Kevitvehnilajikkeista tér-
keimpid ovat viime aikoina
olleet Amaretto, Anniina ja
Wellamo.

—

Kylvosiemenkauppa kéy hyvin, Jouni Mahkonen kertoo.

Nurmikasveissa paikallisuus
korostuu erityisesti, koska se-
okset voidaan riitiléida lihes
lohkoittain sopiviksi.

Hajautetun toimintamallin
muiksi eduiksi Hollo mainitsee
pienet rahtikustannukset, ket-

”Olemme kaikki itseniisii
yrittdjid, mutta yksin t44ll4 ei
kukaan pérjdd”, Mahkonen sa-
noo.

Tilasiemeneen kuulumisen
tirkeimmiksi eduksi hin nikee
sen, ettd yhteisty6 jalostajien

"Yksin ei

kukaan parjaa”
Hollolalainen Jouni Mahkonen
ryhtyi siemenviljelijiksija -pak-
kaajaksi1981. Hén oli mukana jo
Suomen Maatilapakkaamot ry:n
perustavassa kokouksessa.

teryyden ja sen, etteivit riskit
kumuloidu yhteen pisteeseen.

Tutumpien siementen lisiksi
Tilasiemenen myynnissd on
muun muassa sinilupiinin, hyb-
ridirukiin, syysrypsin ja -rapsin
siemenii.

kanssa toimii ja uusia lajikkeita
saadaan sddnnollisesti.
Pédkonttorilta saadaan tukea
my0Os muun muassa yhteishan-
kinnoissa.
Tilasiemen hoitaa ketjun
yhteismarkkinointia. Jokainen

KARI SALONEN

pakkaamo paittid, miten paljon
sen lisdksi on paikallista mark-
kinointia.

Koko ketjun
valikoima myynnissa
Mahkosen siementuotantoala

vaihtelee sadan hehtaarin mo-
lemmin puolin. Liséksi hinelld
on kaksi pitkdaikaista sopimus-
viljelijaa.

Vuosittain hén pakkaa puolen
miljoonan kilon verran siementi.

Omalla tilalla tuotetaan muu-
tamaa kaura- ja ohralajiketta,
syysviljoja ja piensiemenii.
Jokainen pakkaamo voi kuiten-
kin myydé koko Tilasiemenen
valikoimaa.

”Meitd on tidssd Himees-
si kymmenkunta pakkaajaa.
Myymme kaikki toistemme
tavaraa ja sitten vaan soitamme,
ettd voitko toimittaa. Yhteisty6
pelaaloistavasti eiki kukaan ole
kateellinen toisilleen.”

Pikkusakit

lahes historiaa
Siemenviljely ja -pakkaus ovat
Mahkosen tyduran aikana
muuttuneet valtavasti. Madrét
ovat kasvaneet ja pakkausme-
netelmét muuttuneet.

”Ennen ldhes kaikki myytiin
pikkusikeissd, nyt niiden me-
nekki on aika olematonta. Nyt
pakataan suurséikkeihin.”

Pikkusikkien pakkaaminen
oli erittéin tyovaltaista. Suursé-
kit toivat mukanaan lisévarasto-
tilan tarpeen. Niit4 ei voi pinota
paillekkidin yhtd paljon kuin
pikkusékkilavoja.

Siementuotanto vaatii ehdo-
tonta tarkkuutta. Kaikki koneet
ja laitteet kylvostd pakkaukseen
on puhdistettava huolella erien
valilla.

”Minulla on 72 siiloa. Kun
torven kiintii siiloon, on silld
sekunnilla kirjattava yls, mitid
sinne menee. Muuten sen unoh-
taa”

Toiminnan kannattavuus on
vaihdellut vuosittain. "Mutta
ei tidssd ole koskaan tarvinnut
moittia, ettei olisi leip4d poytian
tullut.”

Mahkonen tekee ldhes kaiken
ty6n omin voimin. ”Kun pystyy
tekemiin itse, tulos on aina pa-
rempi.”

Tilld hetkelld siemenkauppa
kidy erittdin hyvin, Mahkonen
kertoo tyytyviiseni.
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Siséltaa; Kannattavuutta ja
y VUvoimaa, Kalkitus on edul-
*af“ tapa lisita viljelyn kannat-
He Uutta. Nostamalla pellon
EI “luku kalkituksella kuuden
dpuolelle saadaan ravinteista
TEMpI hydty, safstetidan
¥4 ja nostetaan satotasoa.
uﬁulataan viljelykasvien paran-
Neena laatuna ja kukkarossa
Untuvang sadonlisdna!

Kalkitussaat ovat alkamassal!

Nyt Kipin kapin
saat levityksen hyvan saan aikana.”
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» Navettarakentamisen trendit

» Maatalouden varavoimalat myrskyjen varalta

» Bloenergia viljankuivauksessa seka lammon ja
sahkon tuotannossa

» Viljan kutvauksen uusia tuulia

» Isot investoinnit seka nuden johtaminen
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Soita heti 020 413 2321 ja varaa ilmoitustilaa!
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