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PA I VASTA TO I S E E N Konseptimme tavoittelee erityisesti péivittiistavarakaupan
kukkaostaj 1. TOIMITUSJOHTAJA ANTTIPAJUNEN, HUISKULA PUUTARHA OY

MARKKU VUORIKARI
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Toivomme, etta
Huiskulan kukka-
kauppojen myota
entista useampi
kuluttaja loytaa
tiensa kukka-
kauppaan. Se
hyodyttaa lopulta
kaikkia alalla
toimivia.

ANTTI PAJUNEN
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Huiskulan kukkakauppojen kohderyhma ovat 30-50-vuotiaat naiset, jotka sisustavat kotia ja vastaavat perheen ruokaostoksista. Ostoskeskuksen vilista heitd houkutellaan kukkakauppaan hakemaan arkeen luksusta. Tar-
jolla on suklaata seka naisten-, sisustus-puutarha- ja hadlehtia, kertoo markkinointipaallikko Kati Laituri.

Kukkatorin tunnelmaa ostoskeskuksen vilinassa

T#hin kukka-
kauppaan asiakas on
tervetullut
hypistelemiin ja
nuuhkimaan.
Ilmassa leijuva
tuoksu ja runsaat
leikkokukkapuntit
muistuttavat Euroo-
pan kukkatoreista.

SALO, TURKU (MT)
”Haluamme, ettd kukkien osta-
minen on helppoa. Tarjoamme
shoppailufiilisti. Téill4 saa vain
katsella ja ime# itseensd ideoi-
ta”, kuvailee myyntipdillikko
Kati Arell Huiskula Oy:sté.

Jos mukaan tarttuu puntti
leikkokukkia, hyvi niin. Asiak-
kaasta ei kuitenkaan saa tuntua
siltd, ettd tyhjin kidsin myymé-
listi ei saa kdvelld pois.

Turkulainen Huiskula tun-
netaan kukkien tukkukaupasta,
tuotannosta ja maahantuonnis-
ta. Noin vuosi sitten yhtio pastti
laajentaa toimintaansa kukkien
vihittdiskauppaan. Maalis-
kuussa oman kukkakaupan
ovet avataan Salossa, Nokialla
ja Turussa.

Huiskulan myymalit asettu-
vat perinteisten kukkakauppo-
jen ja markettien kukkamyyn-
nin viliin seki valikoimiltaan,
palvelultaan ettd hinnoiltaan.

Pidosassa ovat leikkokukat,
joita voi ostaa yksitellen tai
punteissa.

Kukat asetellaan vériensi
mukaan, joten lopputulos on
kauniin tasapainoinen.

Huiskula Puutarha Oy:n toi-
mitusjohtaja Antti Pajunen
myo6ntdd, ettd yhtié osaltaan
lisd4 kilpailua kukkien vihit-
tdiskaupassa.

”Konseptimme tavoittelee
erityisesti piivittdistavarakau-
pan kukkaostajia.”

”Toivomme tietysti, ettd
Huiskulan kukkakauppojen
myoti entistd useampi kulutta-
jaloytdd tiensd kukkakauppaan.
Se hyodyttdd lopulta kaikkia
alalla toimivia.”

MAIJA ALA-SIURUA

Kevaaseen virittaydytaan
valkoisilla ja vaalenapu-
naislla kukilla. Orkidean
oksa houkuttelee yhdista-
malla molemmat.

Merja Rannikon 2-vuotias poika Atte Nieminen kiinnostui
Huiskulan kastelukannuista.

Asiakas voi myymaléssa tilata kimpun, jotka esitelldan luettelossa. Sidonnat tehdéaén Tu- Huvimaja tarjoaa ajankohtaisia vinkkeja. Nyt esillda on yrt- Paadosassa ovat leikkokukat, joita voi ostaa yksitellen tai
run Huiskulassa. Tyon touhussa Maaria Keva. tien kasvatusta ikkunalla, kertoo myyja Jenni Juutilainen. punteissa. Kukat asetellaan varien mukaan ryhmiin.



