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Voit kommentoida juttua 
Maaseudun Tulevaisuuden 

verkkolehdessä osoitteessa 
www.maaseuduntulevaisuus.fi.

Suomen sikayrittäjät ry ilmoitti 
maanantaina pidättäytyvänsä 
toistaiseksi saartotoimista Atriaa 
ja HK Ruokataloa kohtaan.

Sikayrittäjät perustelee saar-
ron perumista sillä, että yhdis-
tyksen viime viikon vastalause 
on saanut vastakaikua teurasta-
moilta.

Yhdistys kertoi viime viikolla 
ryhtyvänsä saartotoimiin HK 
Ruokatalon Forssan ja Atrian 
Nurmon teurastamoja kohtaan, 
jos ne eivät Snellmanin tavoin 
nosta tuottajahintaa.

Sen jälkeen Maaseudun Tule-
vaisuus on kertonut, että niin At-
ria kuin HK Scan suunnittelevat 
tuottajahintojen nostoa syksyn 
aikana. Tarkkaa ajankohtaa ja 
korotusten määriä ei ole ilmoi-
tettu.

”Sikayrittäjät, järjestönä, kiit-
tää oikean suuntaisista, mutta 
markkinatilanteeseen nähden 
riittämättömistä toimista ja 
edellyttää teurastamoilta, että 
hintojen määrittelyssä pitää huo-
mioida jatkuvasti kannattavan 
kotimaisen sianlihantuotannon 
toimintaedellytykset”, tiedot-
teessa todetaan.

Yhdistys painottaa seuraa-
vansa tarkasti tuottajahintojen 
kehitystä. Sikayrittäjien jäsenet 
tuottavat 60 prosenttia suoma-
laisesta sianlihasta.

SATU LEHTONEN

Sikayrittäjät 
perui  
lihatalojen 
saarron

Venäjän vaikeuksista huoli-
matta Atrialla ei kaduta yhtiön 
kansainvälistymistä.

”Se on ollut kova mutta tärkeä 
ponnistus, joka on kasvattanut 
vaatimustasoa koko konser-
nissa”, toimitusjohtaja Juha 
Gröhn arvioi.

”Jos Atria ei olisi lähtenyt ha-
kemaan kasvua ulkomailta, yh-
tiö olisi todennäköisesti nykyis-
tä pienempi myös Suomessa.”

Laajentuminen Suomen ulko-
puolella alkoi Ruotsista vuonna 
1997. Nyt konsernin liikevaih-
dosta noin 40 prosenttia tulee 
muualta kuin Suomesta.

Liikevaihdoltaan suurin 
ulkomainen yksikkö on Atria 
Skandinavia eli Ruotsin ja 
Tanskan toiminnot. Eniten ra-
haa eli kaikkiaan runsaat 200 
miljoonaa euroa on investoitu 
Venäjälle.

”Viime vuodet Venäjällä ovat 
olleet hirmuisen raskaita, mutta 
onneksi tilanne on kääntymässä 
paremmaksi. Tappioista päästä-
neen eroon ensi vuoden lopul-
la”, Gröhn ennakoi.

Tappioita on itänaapurissa 
syntynyt muun muassa Pietarin 
Gorelovon lihatehtaan käyt-
töönoton viivästyksistä.

Riskit pitää 
hallita
Yritykselle kasvu on Gröhnin 
mukaan välttämätöntä, mutta 
riskinoton pitää olla hallittua.

”Lyhyellä tähtäimellä riskin-
otto Venäjällä ei ole ollut onnis-
tunut. Pitkällä aikavälillä siellä 
on kuitenkin hyvät edellytykset 
kasvuun ja kannattavuuspoten-
tiaali on kiistaton.”

Yllätyksiä tulee kuitenkin 
yhä vastaan, tuoreimpana 
tanskalaisten kanssa yhteisesti 
omistetussa sikalassa todettu 
sikarutto.

Ei vaikutusta 
tilityshintaan
Tuotannon laajentaminen ul-
komailla ei ole itsetarkoitus. 
Tärkeämpää on kannattavuus, 
Gröhn korostaa.

”Suomalaistuottajat hyötyvät 
sujuvampana tavaravirtana ja 
parempina osinkoina. Tilitys-
hintaan se ei vaikuta, vaan Suo-
messa maksetaan aina markki-
nahintaa.”

Kansainvälistyminen tuo 
myös vakautta. Esimerkiksi 
viime vuonna, kun maailman 
sikamarkkinat olivat tukossa, 
Suomen ylisuuret varastot 
kyettiin purkamaan omille lai-
toksille naapurimaihin.

”Kasan selvittely olisi ollut 
todella vaikeaa etenkin ilman 
Ruotsia, niitä ei olisi ostanut 
kukaan.”

Kokkailua 
perheen kanssa
Yhtiö pyrkii turvaamaan vas-
tuuihmistensä jaksamista rau-
hoittamalla viikonloppuja.

 ”Noudatan hallinnon linja-
usta, enkä vastaa puheluihin 
tai sähköposteihin ainakaan 
lauantaina. Aika perheen ja har-
rastusten kanssa ovat tärkeitä.”

Yksi perheen yhteisistä har-
rastuksista on ruuanlaitto. Ke-
säisin grillataan usein erilaisia 
liharuokia, ja Juha itse häärää 
kokkina. ”Jos saan itse valita 
grillattavan, se on takuumurea 
naudan entrecote.”

TIINA TAIPALE

Kansainvälistyminen 
Atrialle ”kova mutta 
tärkeä ponnistus”

kesäpäättäjä

Viime viikon uutiset lihateolli-
suuden ja kaupan pitkistä hin-
tasopimuksista tuohduttavat 
tuottajia. Nimimerkki Taasko 
junttia jymäytetään? ilmaisi 
MT:n verkkouutisten kommen-
teissa pettymyksensä Suomen 
Sikayrittäjien peruttua maanan-
taina uhkauksensa Atrian ja HK 
Ruokatalon myyntisaarrosta.

”Ihan hyvin voisi aloittaa 
boikotin. ’Investoikaa, investoi-
kaa...’ Tympii. Sama löpinä on 
jatkunut vaikka kuinka monta 
vuotta. Nyt ensin hinta koh-
dilleen tuottajalle, ja jakakoon 
muut sitten oman osansa. Miksi 
se aina pitää mennä toisinpäin 
ja täällä nuollaan vaan näppe-
jä?”

Myöskään Kursiivi ei usko 
pelkkien kannanottojen tepsi-
vän.

”Eivät nämä jutut paljon 
teollisuutta ja kauppaa hetkau-
ta. Tuottajille ei näytä jäävän 
muuta keinoa kuin tuotannon 
vähentäminen, niukkuuteen 
saakka. Jos niukkuus ei auta, 
jäljelle jää totaalinen tuotannon 
lopettaminen.”

”Tuottajien pitää siis maksaa 
lihatalojen kykenemättömyy-
destä ja ammattitaidottomista 
neuvottelijoista. Osuuskunta-
aate nitistää pian vakavarai-
simmankin jussin”, pelkää 
nimimerkki Oli varaa lopettaa, 
kaikilla ei.

”HK:n (Hannu) Kottonen 

(MT17.8.) kannustaa tekemään 
lisää investointeja ja SPV:ia. 
Suomi on puolillaan investoi-
neita tilallisia, joilla on suut ja 
korvat täynnä velkaa!” sivauttaa 
Äkänen akka.

Vielä enemmän häntä kiu-
kuttaa Atrian Juha Perälän 
kommentti, jonka mukaan 
heikko taloudellinen tulos `syö 
miestä´. ”Tuo vertaus oli niin 
huono nykytilanteesta, että ei 
ole tosikaan. Nyt loppuu Atrian 
tuottajuus ja Atrian tuotteiden 
osto.”

Vielä porsaantuottaja Alajär-
veltä on harmissaan, että myös 
porsaasta saatava hinta on jää-
nyt erittäin vähälle huomiolle.

”Lihasian hintaa nostetaan 
aina ensin. Kun 16 viikon pääs-
tä lihasika on teurastamolla, 
on voinut lihan tuottajahinta 
nousta useasti, josta ei porsaan 
myyjä pääse jaolle. Kuinka moni 
on lopettanut tuotannon ennen 
kuin satavattinen on syttynyt 
herrojen päässä?”

”Inexin tai Keskon ostajat 
ovat sen verran etäällä luonnos-
ta, etteivät ymmärrä, että par-
takoneen tai ruohonleikkurin 
hinnan voi päättää 9 kuukautta 
ennen sen valmistamista. Ruu-
alla lopullinen tuotantokustan-
nus on selvillä vasta sadonkor-
juun jälkeen”, muistuttaa JP.

”Monissa kasviksissa kaupan 
hyllyt ovat (enää vain) halvan 
ja ulkomaisen bulkkitavaran 

kaatopaikka. Ekstralaatuiset 
tuotteet myydään kesätoreilla 
ja suoramyyntipisteissä parem-
min tuotantokustannuksia ja 
laatua vastaavalla hinnalla.”

KAIJALEENA RUNSTEN

Kaupan ja teollisuuden pitkät
sopimukset kiukuttavat tuottajia

Partakoneen tai 
ruohonleikkurin 
hinnan voi päättää 
9 kuukautta ennen 
sen valmistumista. 
JP

Osuuskunta-aate 
nitistää pian vaka-
varaisimmankin 
jussin. 
Kursiivi

Timo Aalto

SEINÄJOKI (MT)
Tuleva talvi tuottaa vakavaa 
huolta myös lihateollisuudessa.

”Viime keväänä alkoi näyttää 
jo paremmalta, mutta kesällä 
tuli taas kylmää vettä niskaan 
viljan hinnan rajun nousun 
myötä”, Atrian toimitusjohtaja 
Juha Gröhn sanoo.

”Sen minä tiedän, että tilitys-
hinnat nousevat jatkossa mutta 
en sitä, riittääkö se. Kiihtyvien 
kustannusten takia tarve on 
niin valtava.”

Sianlihan tuottajahintaan 
tarvittaisiin parinkymmenen 
sentin korotus, eikä suhteelli-
nen nousutarve jää kauas tästä 
liioin broilerin- tai naudanli-
hassa.

Kyse on suurista summista 
Suomen noin 400 miljoonan 
kilon lihantuotannossa.

Gröhn laskee, että seuraavan 
12 kuukauden aikana teurasta-
mojen pitäisi pystyä tilittämään 
tuottajille noin sata miljoonaa 
euroa enemmän kuin nyt. Tämä 
olisi 10–15 prosenttia nykyistä 
enemmän.

”Olo on vähän kuin seiväs-
hyppääjällä, joka on lähtenyt 
hyppäämään tietystä korkeu-
desta, mutta järjestäjät ovatkin 
hilanneet rimaa 30 senttiä ylös-
päin tietämättäsi”, hän arvioi.

”Ymmärrämme tuottajien 
tuskan ja ahdistuksen, mutta 
suuri kysymys on, mitä sille 
voidaan tehdä.”

Valtiovallan 
syytä herätä
Kannattavuusongelmat ovat 
vaivanneet lihatiloja jo pitkään. 
Marginaalien tippuminen on 
vaikeinta tiloilla, joilla tuotan-
toa on laajennettu voimakkaasti 
viime vuosina.

”En voi muuta kuin luvata, 
että teemme kaikkemme tili-
tyskyvyn eteen. Atria on kui-
tenkin liha-, ei viljafirma, joten 
rehukustannuksille emme voi 
mitään”, Gröhn sanoo.

”Kustannusten vyöryttämi-
nen alkutuotannosta loppu-
tuotteen hintaan on lihassa 
hyvin vaikeaa kovan kilpailun 
takia.”

Gröhn perää päättäjiä pikai-
sesti heräämään maatilojen 
ahdinkoon.

”Jos valtio järjestää apua 
Kemijärven ja Salon tapaisille 
kriisipesäkkeille, kotieläintalo-
us täyttää samat tunnusmerkit 
tulevan talven aikana. Tuskan-
pesäkkeitä on paljon, ne ovat 
vain ympäri maata.”

Kauppa 
pistää tiukoille
Kaupan ja teollisuuden väliset 
sopimukset ovat 2–4 kuukau-
den mittaisia, ja neuvotteluja 
käydään pitkin vuotta. Parhail-
laan neuvottelupöydällä ovat 
marras–joulukuussa voimaan 
astuvat hinnat.

”Kaupan puolelta löytyy ym-
märrystä tuotannon vaikeuksille. 
Eri asia on, miten se realisoituu 
sopimuksiin”, Gröhn toteaa.

”Tilanne on nyt sen verran 
räjähdysaltis, etten lähde en-
nakoimaan tulevaa, vaan annan 
työrauhan neuvotteluihin.”

Tavarantoimittajat joutuvat 
tiukoille neuvottelussa kaupan 
kanssa. ”Olemme joutuneet ko-
viin vääntöihin, mutta ei kauppa 
ole käsitellyt meitä lainvastaises-
ti. Nykyinen järjestelmä mahdol-
listaa tämän”, Gröhn sanoo.

Tiukimmat väännöt käydään 
eniten myyvistä tuotteista, 
kuten naudan jauhelihasta tai 
keittokinkusta, joiden kaupassa 
liikkuvat isot rahat.

Atria-johtaja toivoo päättäjiltä 
muutoksia kilpailulainsäädän-
töön lihayritysten neuvottelu-
asetelman parantamiseksi.

Nykyiset säännöt jarruttavat 
liha-alan rakenteellista kehitys-
tä, sillä toiminnan laajentaminen 
kotimaassa esimerkiksi yritys-
kauppojen kautta on vaikeaa.

Hintavetoisuus on ylikoros-
tunut markkinakilpailussa. Kil-
pailua ei Gröhnin mukaan voi 
välttää, mutta sen keinoja olisi 
syytä miettiä. ”Tuotteistuksessa 
pitäisi olla parempi, ja kuluttajaa 
ymmärtää yhä enemmän.”

Yhtiö tarvitsee 
suomalaistuotantoa
Investoinnit lihatiloilla ovat py-
sähtyneet lähes täysin, eikä ensi 
vuosi tuone helpotusta.

”Näin ei voi jatkua pitkään. 
Meillä on vielä riittänyt lihaa 
tarpeisiimme, mutta tehtaiden 
nykyistä isompi vajaakäyttö olisi 
kallista”, Gröhn ennakoi.

Hän pitää kannattavuuden 
paranemista ainoana ratkaisuna 
käynnistää investoinnit. Myös 
teollisuus tarvitsee jalostettavaa.

”Suomen yhtiön liikevaihdos-
ta yli puolet tulee tuoreesta lihas-
ta. Tarvitsemme suomalaistuot-
tajia, sillä Atrian bändilupauskin 
edellyttää kotimaista lihaa nyt ja 
aina.”                                 TIINA TAIPALE

Atria: Lihan tuottajahintaan 
tarvittaisiin 10–15 prosentin korotus
Atrian toimitusjohtaja patistelee 
päättäjiäkin huomaamaan lihatilojen 
ahdinko: Suomen kotieläintilat täyttävät 
Salon ja Kemijärven tapaisten kriisi- 
pesäkkeiden tunnusmerkit ensi talvena.

Kesä on tärkeä sesonki lihataloille. ”Myyntiä olisi voinut olla 
enemmänkin”, Juha Gröhn kertoo.

Atrian toimitusjohtaja Juha 
Gröhn ei uskalla ennakoida 

tulevia hintapäätöksiä.

Ministeri Jyri Häkämies on 
tarttunut tärkeään aiheeseen, 
epäonnistumiseen.

Kun yrittäjä epäonnistuu, 
seurauksena on konkurssi. 
Yrittäjältä menee yleensä 
kaikki. Usein koko omaisuus 
on savupiippua myöten firman 
velkojen vakuutena.

Konkurssin tehnyt yrittäjä 
on vapaata riistaa. Kimpussa 
ovat verottaja, ulosottomies, 
pankki ja kylänmiehet. Kun 
luottotiedot ovat punaisella, 
yrittäjä ei pysty avaamaan 
edes kännykkäliittymää tai 
vuokraamaan asuntoa. Tuskin 
saa edes pankkitiliä. Mitäs sillä 
tekisikään, jos ei ole rahaa.

Takavuosina konkurssin 
tehneen yrittäjän asema oli 
lähes toivoton. Velat kasvoivat 
korkoa eivätkä vanhenneet 
koskaan. Lisäksi taakkana 
oli moraalinen häpeä. Tässä 
yhteiskunnassa kun ei saa 
epäonnistua.

Suomalaiseen luterilaiseen 
kulttuuriin kuuluu vaatimus, 
että velat on aina maksettava 
takaisin. Joskus tämä vaatimus 
on kohtuuton. Tuhansittain on 
tapauksia, jossa perheen alta 
on myyty asunto pilkkahintaan 
vain, jotta pankki saisi viimei-
senkin pennin.

Rehellisyyden nimissä on 
sanottava, että velkavankeuden 
ehdot ovat parantuneet. Kun 
velkajärjestelylaki tuli, se poisti 
pahimmat loukot. Velkavan-
keudellekin tulee nyt jossakin 
vaiheessa piste.

Silti laki on ankara. Häkä-
mies on oikeassa siinä, että epä-
onnistuneelle yrittäjälle pitää 
antaa mahdollisuus uuteen 
alkuun. Jos kaikki meni eikä 
piisannutkaan, kaksi vuotta 
velkavankeutta sen päälle 
riittää.

Laman aikana Suomi menetti 
tuhansittain päteviä ja osaavia 
yrittäjiä, jotka joutuivat 
konkurssiin usein ilman omaa 
syytään. Paitsi yksityistaloudel-
linen, myös kansantaloudelli-
nen tappio oli huikea. Kreikan 
tukipaketit kalpenevat sen 
menetyksen edessä.

Yrittämiseen kuuluu riski. 
Jos kukaan ei olisi ottanut 
riskiä, me asuisimme vielä 
maakuopissa ja hätistelisimme 
kepeillä susia nuotiolta. 

Kun yhteiskunta vaatii riskin 
ottamista, on sallittava myös 
epäonnistuminen. Jokainen 
onnistuja on joskus epäonnis-
tunut.

Eräällä teollisuuspohatalla 
oli aina vakiokysymys, kun 
hänelle esiteltiin uusi johtaja-
ehdokas. ”Onkos tämä johtaja 
koskaan haukannut paskaa”, 
pohatta uteli.

Jos oli, mies sai töitä. Epä
onnistuminen oli suositus.

lauri.kontro@maaseuduntulevaisuus.fi

LAURI KONTRO 
on Maaseudun 
Tulevaisuuden  
päätoimittaja.

Velka-
vankeus

päivän punkti

Kuluttajavirasto kannattaa Sa-
nomalehtien Liiton ehdotusta 
siitä, että kotitaloudet voisivat 
vastaanottaa maksuttomia leh-
tiä, vaikka kieltäytyisivätkin 
mainoksista. Nykyisin mainos-
ten jakelu kotiin voidaan kiel-
tää, mutta tällöin ei yleensä voi 
saada kaupunkilehteä jaettuna.

Kuluttajavirastossa uskotaan, 
että muutos edistäisi kuluttajan 
mahdollisuutta saada halua-
mansa sisältö ja lisäisi kaupun-
kilehtien kysyntää.

Sanomalehtien Liiton mu-
kaan ehdotus lisäisi sananvapa-
utta ja kuluttajien tiedonsaantia. 
Liiton mukaan kaupunkilehtien 
jakelupeiton kasvu nostaisi nii-
den ilmoitustilan arvoa.

Osoitteettoman jakelun peli-
säännöt laatineessa Asiakkuus-
markkinointiliitossa ehdotusta 
pidetään hankalana esimerkik-
si jakelutoiminnan kannalta. 
Myös journalistisen ja mainos-
sisällön erottaminen toisistaan 
nähdään ongelmalliseksi.

STT

Vaihtoehtoja 
mainosten
jakelukieltoon

Pikaista ja merkittävää korja-
usta lihan tuottajahintoihin 
voi olla turha odotella. Teolli-
suus ja kauppa ovat sopineet 
tulevan joulun kinkkujen 
hinnat ja määrät jo talvella. 
Tuoretuotteissa neuvotellaan 
marraskuusta eteenpäin.

Lihantuottajat ovat vaati-
neet kauppaa ja teollisuutta 
neuvottelemaan uudelleen 
syksyn toimitussopimukset, 
jotta tuotantokustannusten 
nopea nousu voidaan ottaa 
huomioon.

Kauppiaat pitävät kiinni teh-
dyistä sopimuksista.

Hankintajohtaja Jari Si-
molin SOK:sta korostaa, että 
kinkkukaupassa nimenomaan 
teollisuus on halunnut sopia ai-
kaisin sekä hinnoista että mää-
ristä, jotta kinkkusesonkiin 
uskalletaan varautua riittävän 
ajoissa.

Suurin osa joulukinkuista on 
pakastettuja, ja kinkkuja leika-
taan jo täyttä päätä pakkaseen.

Simolin mukaan lihan hin-
tasopimukset ovat kaupan ja 
teollisuuden välisiä, eikä nii-
den sisällöstä voi keskustella 
julkisesti.

Sen verran hän kertoo, että 
valtaosasta lihatuotteita neu-
votteluja toimituksista käy-

dään marraskuusta eteenpäin.
”Lihatuotteissa käytetään 

lyhyitä sopimusjaksoja, mutta 
ihan päiväkauppaa se ei voi 
olla.”

Ostojohtaja Harri Turunen 
Ruokakeskolta on tiukempi ja 
toteaa, että toimitussopimuk-
set ovat kahdenvälinen asia 
eikä niitä kerrota julkisuuteen. 
Sopimusten pituuksia ei kom-
mentoida.

Simolin ja Turunen koros-
tavat, että kauppa ei neuvot-
tele tuottajahinnoista, vaan 
valmiista tuotteista. Tuotta-
jahinnat ovat viljelijöiden ja 
teollisuuden välinen asia, ja ne 
toki linkittyvät lihatuotteiden 
hintoihin.

Simolin kertoo seuraavansa 
tiiviisti keskustelua karjatilo-
jen ahdingosta ja Maaseudun 
Tulevaisuuden perjantain ja 
maanantain lehdet on luettu. 
Turunen toteaa seuraavansa 
alkutuottajien tilannetta.

Turusen mukaan kilpailu 
lihamarkkinoilla on kovaa, 
jopa raivokasta, kahden ison 
toimijan välillä, Kukaan ei voi 
nostaa yksipuolisesti hintoja 
menettämättä saman tien 
markkina-asemiaan.

Elintarvikkeiden hankin-
noista vastaavat johtajat pu-

huvat kotimaisuuden puolesta 
ja korostavat, että kotimaisen 
lihan osuus on säilynyt kor-
keana. Pirkka-tuotemerkillä 
myytävä liha on kokonaan ko-
timaista, Turunen toteaa.

Kuluttaja kuitenkin viime 
kädessä päättää, minkälaista 
lihaa myydään ja mitä siitä 
suostutaan maksamaan, Turu-
nen ja Simolin linjaavat.

Turunen korostaa koko 
ruokaketjun yhteispeliä. Ke-
nenkään etu ei ole, että ketjun 
jossain osassa on kannattama-
tonta toimintaa. Simolin pitää 
tärkeänä, että elintarvikeket-
jun kaikki osat ovat kannatta-
via.

Simolinin mukaan S-ryhmä 
investoi ruokakaupan tieto-
järjestelmiin, jotta kuluttajien 
toiveisiin osataan vastata en-
tistä nopeammin ja tarkemmin.

VEIKKO NIITTYMAA

Kinkun hinta sovittu
jo talvella, tuorelihan
marraskuulle asti

Kauppa ei 
neuvottele 
tuottaja- 
hinnoista, 
vaan valmiista 
tuotteista.

Rehellisyyden nimissä on sanottava, että
velkavankeuden ehdot ovat parantuneet. Lauri Kontro Punktissa


