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MAATALOUS

Suomenlam

paan villasta

sukeutul pienten piirien luksustuote

MARITA WAENERBERG

Pehmei, kiiltivi
villa, jota saa eri
vireissi sdyseisti
eldimista.

Siind syyt, miksi
suomenlammas
houkuttelee
uusia kasvattajia
Yhdysvalloissa.
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IKAALINEN (MT)
Yhdysvalloissa suomenlampaan
tulevaisuus ndyttdd valoisalta.
Rodun ovat 16yténeet kisinkeh-
ruun harrastajat, kotitarvekas-
vattajat sekd ldhiruuan ja -villan
tuottajat.

”Taloustilanteen vuoksi pien-
tilojen méird kasvaa”, selittdi
lampuri ja uuden suomenlam-
masrekisterin IFR:n puheen-
johtaja Heidi Trimbur.

Uusille lammasyrittjille suo-
menlammas on houkutteleva
sdysedn luonteensa vuoksi. Se
on merkittivi tekija pienestd
aloittajille, joilla usein ei ole
aiempaa kokemusta eldinten-
pidosta. Monet ovat eldkeldisii,
jotka hakevat lampaista lisdtu-
loa.

Eldkeldisten ohella maaseu-
dulle muuttaa yrittdjiksi tyonsi
kaupungissa menettineitd nuo-
ria perheiti.

Uusi lampuri on useammin
nainen kuin mies.

Villaa markkinoidaan
lampaan nimella
Tilojen taloudessa padosassa on
- yllattavii kylld - villa, jonka
myynti Suomessa tuskin kattaa
kerintdkustannusta.
Trimburin omalla tilalla on
20 uuhta ja seitsemén péssié.

Heidi Trimbur (vas.) tutustui tiistaina Janne (oik.) ja Miila Viitaniemen suomenlampaisiin Ikaalisissa. Isanta-passi vietti viimeista paivaansa astutus-

karsinassa.

Hinen kaltaisensa suomen-
lampaan kasvattajat myyvit
villaa suoraan kisityoliisille ja
harrastajille.

Pienimuotoisuus ei sulje pois
kannattavuutta, silld erikoisen

rodun ominaisuuksista ollaan
valmiita maksamaan. Suomen-
lampaan villa on keskihienoa,
kiharaa, pehmeii, kirkasta ja
eri vireji on tarjolla.

Rodun lisdksi villaa mark-

kinoidaan jopa yksittdisen
lampaan nimell4. Kasvattajien
verkkosivuilla eldimet esitel-
l44n yksil6ind. Néytilld on va-
lokuvia eriviristen lampaiden
villasta. P#sseistd kerrotaan

SCANOFFICE

lhlman muwuta

VUODEN 2013 HUIPPU-UUTUUS! MSZ-FH25VEH ILMALAMPOPUMPPU

Miksi jo yli puolet viime vuonna ilmalim-
popumpun hankkineista kodeista valitsi
Scanofficen maahantuoman Hankintaturva
-ilmalimpopumpun?

Hankintaturvatuote on Scanofficen Oy:n rekisteroima

tavaramerkki, jolla maahantuomamme ja toimittamam-
me ilmalampopumput erottuvat muista alan tuotteista

markkinoilla. Tuotteitamme myyvat, asentavat ja huolta-
vat Scanofficen valtuuttamat yhteistydkumppanit.

Yleisesta kasityksesta poiketen, alan valmistajat eivat
itse myonna takuita tuotteilleen, vaan takuulupaukset
ovat lahes poikkeuksetta maahantuojien antamia sitou-
muksia. Hankintaturvatuotteiden takuut ovat jo vuo-
desta 1984 toimineen Scanoffice Oy:n takuusitou-
muksia. Jokaisen toimittamamme tuotteen mukana on
Scanoffice Oy:n takuutodistus.

Mitsubishi Electricin Uutuusmalli on suunniteltu Suomen
ankariin olosuhteisiin ja Sinulle, jolle kelpaa vain paras.
Se on markkinoiden hiljaisin ja ennen kaikkea tehok-
kain. Uutuudessa on useita asumismukavuutta parantavia
ominaisuuksia. Esimerkiksi laitteen lampotilanmuutos-
toiminto laskee automaattisesti kotisi lampotilaa poissa
ollessasi. Uusi huipputekniikka tuo lisad energiansaastoa
lammityskuluihin!

Lue lisaa www.scanoffice.fi

Varmista, etta hankkimasi
ilmalampopumpun pakkauksessa
on hankintaturvatuote-merkki!

HANKINTA-
TURVATUOTE

Tama merkki on vakuus tuotteen takuun ja laadun
lisaksi sen elinkaaren mittaisesta toimivasta jalkimark-
kinoinnista. Lisatiedot hankintaturvatuotteista
www.hankintaturvatuote.fi

Alueesi jalleenmyyjat palveluksessasi osoitteesta www.scanoffice.fi

luonne ja jilkeldisten ominai-
suuksia.

Kdsityolaiset hyodyntavat
villan ominaisuuksia
Yksilollinen bridndidys nikyy
hinnassa. Huippulaadusta suo-
menlampaan villan suoramyyja
saa 38 dollaria paunaa kohti,
noin 64 euroa kilo.

Sellainen villa ei synny it-
sestdin: Trimburin lampaita
harjataan, syottokaukalot ovat
erityisen matalalla ja sisidruo-
kintakauden ajan eldimet kéys-
kentelevit takki piailld, jotta
villa pysyisi puhtaana.

Kasvattajien ohella myos ki-
sityoldiset ovat kekseliditd. Yksi
asiakas neuloo morsiuspukuun
kuuluvia liinoja, joiden tulee
mahtua sormuksen l4pi. Toinen
on erikoistunut neuleisiin, jotka
sointuvat yhteen varakkaiden,
ikd4ntyneiden rouvien harmai-
den hiuskuontaloiden kanssa.

”Kun aina kulkee silmit auki,
voi niahdi, mitd kaikkea voisi

korvatavillalla”, Trimbur sanoo.
Trimburin mukaan lampaan-

villaa kéytetddn yhi useammin

eristeend rakentamisessa.

Uuttaverta
Lihasulanlampaista
Suomenlammas rantautui

Amerikassa ensin Kanadaan
Manitoban yliopistoon vuonna
1966. Sieltd yksityiset kasvatta-
jat toivat eldimid my6s Yhdys-
valtoihin.

Alunperin sen tarkoitus oli
parantaa muiden tuotantorotu-
jen hedelmallisyytti.

IFR rekisteroi noin neljdsataa
suomenlammasta vuosittain.

Trimbur uskoo méirin kas-
vavan lihivuosina, silli uusia
katraita on perustettu vilkkaas-
ti. Esimerkiksi Trimburin oman
tilan karitsat on myyty loppuun
jo vuodeksi eteenpéin.

IFR:n ohella maassa on toi-
nen suomenlammasrekisteri,
1970-luvulla perustettu Finn-
sheep Breeders Association.

Suomenlampaan yleisin varimuoto on valkoinen. Muiden vari-
en kirjo tekee rodusta villaharrastajille erityisen

kiinnostavan.

»Kun aina kulkee
silmat auki, voi
niahda, mita kaikkea

voisi korvata villalla. «

HEIDI TRIMBUR

Jérjestoilld on eri ndkemys siité,
miten rotua tulisi jalostaa.

Yhdysvalloissa suomenlam-
masta on vaivannut sisésiittoi-
suus. Eldimet ovat 20-piisen
katraan jélkeldisia.

Vuonna 1998 maahan saatiin
10 suomalaisen pissin spermaa
Pelson vankilasta, miki helpotti
kasvattajien ahdinkoa.

Amerikan suomenlampaat
ovat keskim#érin pienempid
kuin Suomessa, ja uutta verta
kaivataan taas.

Se on yksi syy, miksi Trimbur
ja IFR:n sihteeri Deborah OI-
schefski vierailevat Suomessa.

Tarkoitus on saada spermaa
Kangasalta Lihasulan sditiolta.
Torstaina Trimbur puhui Pro
Agria Pirkanmaan ja Lihasulan
sdition Finnsheep-péivissa.

Suomenlampaan kasvattaji-
en eridini huolena on scrapie.
Yhdysvalloissa suositaan tau-
dille vastustuskykyisié rotuja,
ja suomenlampaan perimisti
tautisuoja yleensi puuttuu.

IFR:114 on kéynnissi jalostus-
ohjelma, jonka avulla kahden
vuoden kuluessa aletaan saada
hyvin vastustuskykyisid suo-
menlampaita.

HENRIK SCHAFER

Kalliit satamamaksut
polkevat viljan hintoja

TAMPERE (MT)

Suomen satama- ja viyldmak-
sut ovat korkeita, mikd pitdd
osaltaan ylli viljojen hintaeroa
muuhun Eurooppaan, sanoo
myyntijohtaja Henrik Stilund
DLA Groupista Tanskasta.

Stilund puhui keskiviikkona
Pellervo-Instituutin vilja-alan
tulevaisuusseminaarissa Tam-
pereella.

DLA teki runsas kuukausi
sitten esisopimuksen Hankkija-
Maatalouden ostosta ja kilpai-
luviranomaisten kauppalupaa
odotellaan. Silloin luvattiin, ettd
hintaero muuhun Eurooppaan
pienenee. ”Etenkin ostopanok-
sissa”, Stilund tismentia.

Stilundin mukaan rahtiku-
luihin pitdd 16ytdd nykyisti
edullisempia vaihtoehtoja, jos
hintaeroa muuhun Eurooppaan
halutaan kuroa pienemmiksi.

Stilund vakuutti, etti Hank-
kija jatkaa konekauppaa, vaikka
DLA ei myy koneita muualla.

Konekaupan aloittamista mie-
titdéin Baltiassa ja hiljan DLA osti
osuuden konekauppaa Puolassa
ja TSekissi tekevistd yhtiosti,
hin kertoo.

Futuurikauppa
riskipelia
Muutama vuosi sitten tanskalai-
siaviljelij6itd patistettiin suojau-
tumaan hintariskeiltd porsseisti
ostetuilla futuureilla, mutta huu-
ma meni nopeasti ohi. Muutamat
isot tilat kiyttévit edelleen joh-
dannaisia, mutta enemmisto ei.
Stilundin mukaan hintariski-
en suojaaminen porssien kautta

VEIKKO NIITTYMAA

Suomen korkeat satamamaksut ovat yksi este sille, etta
viljan hinnat paasisivat lahestymaan muuta Eurooppaa,
sanoo myyntijohtaja Henrik Stilund DLA:sta Tanskasta.

vaatii osaamista ja virheet kos-
tautuvat.

”Olkaa ainakin varovaisia ja
miettikdd tarkkaan etukiteen,
mité teette.”

DLA:kin on maltillinen. Tér-
keinti on tuntea riskit.

”Ei se niin vaikeaa ole. Emme
usko, etti voimme voittaa mark-
kinat. Olisi liian riskialtista luulla
niin.”

Futuurikaupan sijasta viljeli-

jat myyvit viljat useassa eréssi
pitkin talvea, mikd pienentdd
hintariskid.

Stilundilta kysyttiin my®s,
voivatko suomalaiset viljelijét
pédstd osakkaaksi DLA-ryhmén
omistaviin osuuskuntiin Hank-
kija-kaupan jilkeen. Vastausta ei
saatu, mité voi tulkita niin, ettei
osuuskuntien jisenyyttd aiota
avata ulkomaalaisille.

VEIKKO NIITTYMAA

- -
Vienti uhkaa -
- ]
rehuvilja

am L] .
kay vahiin
Kotimaan viljatilanne ja rehu-
viljan riittdvyys huolestuttaa
rehumylléreiti. Viljaa on viety
ripeii tahtia syksylld ja samaan
aikaan kotimaan sato jii odo-
tettua pienemmaiksi sateiden ja
puimatta jadvien viljojen takia.

Toimitusjohtaja Jouko Lah-
tinen A-tuottajista epiilee, ettd
kotimainen rehuvilja kéy vihiin
tdlld menolla ennen uutta sa-
toa. Pahimmassa tapauksessa
vajetta joudutaan paikkaamaan
kalliilla tuontiviljalla.

Vilja-alan tulevaisuussemi-
naarissa puhunut Lahtinen
toivoi, ettei rehuviljaa vieda lii-
kaa, jotta kotimaan rehuntarve
pystytiin tyydyttimadn.

Tarkaksi menee, hin ennus-
taa, vaikka sianlihan tuotannon
supistuminen vihentii rehuvil-
jan tarvetta 35 miljoonaa kiloa.
Toisaalta broilerituotannon
kasvu paikkaa siitd puolet.

Lahtinen ei ottanut kantaa
sithen, miten vientié voitaisiin
hillitd. Kéytavipuheissa ko-
rostettiin hintoja. Vienti vet&s,
koska suomalainen rehuvilja on
kalleudestaan huolimatta edul-
lista Euroopassa.

Lahtisen mielesti rehuviljal-
le kaivataan laatuhinnoittelua
leipéviljojen tapaan. Korkeasta
hehtopainosta ja valkuaisesta
kannattaa maksaa.

VEIKKO NIITTYMAA



