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Teollisuus on viestinyt 
tyytymättömyyttään puu-
kauppaan, mikä sinänsä ei ole 
uutta. Sen mielestä vikaa on 
sekä puun tarjonnassa että 
hintatoiveissa.

Metsänhoitoyhdistysten 
mielestä taas kauppa on 
toiminut hyvin ja tasaisesti. Samaa todistavat myös tilastot 
myynti- ja hakkuumääristä.

Eikö olisi aika lopettaa kiistely kantohinnoista ja ryhtyä 
miettimään koko puunhankinnan ketjua? Tärkeintähän 
teollisuudelle on puun tehdashinta.

Jos toimintaa kannon ja tehtaan välissä pystytään paran-
tamaan, hyöty koituisi kaikkien osapuolten – teollisuuden, 
puunmyyjien sekä hakkuukone- ja kuljetusyrittäjien – 
hyväksi.

Tätä nykyä puun kulku tehtaalle on kaukana taloudel-
lisuudesta: samaa kylätietä ajavat peräkkäin kolmen ison 
yhtiön, sahalaitoksen ja metsänhoitoyhdistyksen lavettiautot 
kuljettaen miljoonakoneita pikku leimikolta toiselle.

Jokaisella on pula hakkuukohteista normaalikeleilläkin, 
koska valmiiksi ostettuja leimikoita on vähän. Seuraava 
hakkuukohde saattaa sijaita pitäjän toisella reunalla tai peräti 
toisessa kunnassa!

Viime syksyn tapaisilla keleillä ongelma vielä monin
kertaistuu.

Miksi ei satsata riittävän leimikkovarannon hankintaan? 
Ostajat eivät halua sitoa pääomaa pystyvarastoon – rahan 
kierron pitää olla mahdollisimman tehokasta! Onko tässä 
järkeä, kun rahan hinta eli korkokin on nyt historiallisen 
alhainen?

Onko selitys siinä, että yhtiön pieni rahoitussäästö koituukin 
korjuuyrittäjän suureksi tappioksi koneiden alituisten 
siirtojen muodossa?

Pitäisikö puutoimitusten tehostamiseksi siirtyä ”Ameriikan 
malliin”? 

Siellä kokonaisurakoitsijat hoitavat koko homman: ostavat 
leimikot, hakkaavat ja kuljettavat puut tehtaalle asti. Kaikki 
siis tapahtuu saman ketjun ja johdon sisällä ilman turhia 
saumakohtia.

Miksei meilläkin korjuuyrittäjä voisi hankkia puut kannolta 
käyttöpaikalle asti? Tällaisina kokonaisyrittäjinä voisivat 
toimia  hakkuukoneyritykset yksin tai yhteistyössä.

Yhtenä toimittajana voisi olla myös metsänhoitoyhdistys 
sitten, kun metsänhoitoyhdistyslain muutos mahdollistaa sen 
toiminnan myös puun ostossa.

Jo tälläkin hetkellä hommaa on vähän harjoiteltu: metsän-
hoitoyhdistykset ovat toimittaneet puuta pienimuotoisesti 
tehtaille, sahoille ja rautatieasemille.

Tehdastoimitusten yleistyessä teollisuus voisi purkaa 
kallista hankintaorganisaatiotaan. Toimittajille muodos-
tuisi vähitellen omat toiminta-alueensa, ja koneiden kalliit 
siirtelyt vähenisivät.

Kun kustannussäästöä syntyisi, voisivat kaikki osapuolet 
saada siitä osansa. Teollisuuskin olisi voimansa tunnossa, kun 
se voisi kilpailuttaa puun toimittajia keskenään!  
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Metsänomistaja saa vähentää 
enintään 60 prosenttia metsän 
(maapohja ja puusto) hankin-
tamenosta metsävähennykse-
nä. 

Vähennyspohjaan kuuluvat 
ne tilat, jotka metsänomistaja 
on hankkinut vastikkeellisesti 
(osto, vaihto) 1.1.1993 tai sen 
jälkeen.

Lahjan luonteisissa kaupois-
sa metsävähennyksen mää-
räytymisperusteeksi otetaan 
maksettu vastike, ei siis metsän 
todellista arvoa, joka voi olla 
huomattavasti suurempi kuin 
maksettu vastike. Huomioon 
ei siis oteta lahjan osuutta. 
Myöskään lahjaveroa ei oteta 
metsävähennystä laskettaessa 
huomioon.

Metsävähennystä koskevat 
tiedot ilmoitetaan verolomak-
keen takasivulla.

Metsävähennykseen ovat 
oikeutettuja myös tilat, jotka 

kuuluivat aikaisemmin pinta-
ala-verotukseen.

60 prosenttia 
puukauppatuloista
Verovuoden vähennys saa olla 
60 prosenttia vähennykseen 
oikeutetuilta tiloilta saaduista 
pääomatuloista. Lisäksi vähen-
nykselle on asetettu 1 500 euron 
alaraja. Tämä edellyttää vähin-
tään 2 500 euron verotettavaa 
pääomatuloa vuodessa.

Metsävähennys lasketaan 
verolomakkeen kohtiin 1.–4. 
tulevien, metsävähennykseen 
oikeuttavien tulojen perusteella.

Näin hankintatyön arvo tulee 
vähennetyksi ennen metsävä-
hennyksen tekemistä.

Metsävähennys on omistaja-
kohtainen, joten metsävähen-
nystä voi käyttää riippumatta 
siitä miltä metsävähennykseen 
oikeuttaneelta tilalta puut on 
myyty.

Hankintakulut 
ostohintaan
Tilan hankintaan välittömästi 
liittyvät kulut, kuten esimer-
kiksi kauppakirjan laadin-
takulut, kaupan välityspalkkio, 
lainhuudatuskulut, varain-
siirtovero sekä lohkomis- ja 
rajankäyntikulut ovat osa tilan 
hankintamenoa, joten ne lisä-
tään hankintamenoon.

Kun tilakauppaan sisältyy 
muutakin kuin metsää, ei met-
sää kannata arvostaa liian alas, 
koska se pienentää metsävä-
hennyksen euromäärää.

Siinä tapauksessa, että tilaan 
sisältyy sora-alue, sen arvo on 
syytä erottaa tarkoin, jos soraa 
saa ja on tarkoitus myydä, sillä 
soranottopaikan hankintame-
no voidaan vähentää tulove-
rotuksessa sataprosenttisesti, 
kun sen sijaan metsän hankin-
tameno saadaan vähentää vain 
60-prosenttisesti.

Selvitys 
muistiinpanoihin
Metsävähennyksen tekeminen 
edellyttää, että muistiinpa-
noihin on liitetty luotettava 
selvitys siitä, että metsävä-
hennyksen perusteena olevat 
metsätalouden veronalaiset 
pääomatulot ovat vähennyk-
seen oikeutetuilta tiloilta.

Pystykaupoissa selvityksen 
voi hankkia puunostajalta ja 
hankintakaupoissa metsän-
hoitoyhdistykseltä tai metsä-
keskukselta. Selvitys voi olla 
muunkin luotettavan tahon 
antama. Usein puukaupan 
kauppakirja käy selvityksestä.

Metsävähennykseen ovat 
oikeutettuja luonnollisten 
henkilöiden lisäksi kuolinpe-
sät, verotusyhtymät sekä yh-
teismetsät.
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Metsävähennys 60 prosenttia
Metsävähennys on omistajakohtainen. 
Siksi sitä voi käyttää riippumatta siitä, 
miltä vähennykseen oikeuttavalta 
tilalta puut on myyty.

Metsävähennyksen alaraja 
on 1 500 euroa, joten se
edellyttää vähintään 2 500 
euron pääomatuloja.
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Miksei meilläkin korjuuyrittäjä voisi hankkia
puut kannolta käyttöpaikalle asti? Hakkamies kolumnissaan

Lehti lukulautaan.
Maaseudun Tulevaisuus luku-
lautaan eli iPad- ja Android-
tableteille optimoitu lehti 
tulee käyttöösi 
alkuvuodesta 2013.


