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Menneet viisi vuotta olivat Yh-
dysvaltain maatalouden kulta-
aikaa. Nyt huima nousukausi on 
hiipumassa – ainakin joksikin 
aikaa.

”Olen ounastellut tätä jo vuo-
den verran”, sanoo ohiolainen 
viljelijä Gene Baumgardner.

”Mitenkähän tästäkin taan-
tumasta selvitään? Olen aina 
odottanut pahinta ja toivonut 
parasta. Nyt siihen taitaa olla 
taas aihetta.”

Uuden maatalouslain kaatu-
minen Yhdysvaltain kongressis-
sa oli viimeisin enne huonom-
mista ajoista. 

Viiden vuoden välein uusitta-
valla maatalouslailla vahviste-
taan riskienhallinnan, ympäris-
tönsuojelun, biopolttoaineiden 
ja ruoka-avun tärkeimmät po-
liittiset linjaukset. 

Lakiesitys oli jo alkujaan vuo-
den myöhässä, koska kongressi 
ei päässyt siitä sopuun viime 
syksynä.

Lain kohtalo ja Yhdysvaltain 
poliittinen kahtiajako herättä-
vät ihmisissä epävarmuutta

Yhä useampi säästöjä vaati-
va poliitikko pitää hallituksen 
maatalousohjelmia liian kallii-
na, kun samaan aikaan maata-
lousministeriö raportoi maan-
viljelijöiden tulojen kasvaneen 
ennätysvauhtia. 

Liitovaltion tukemat satova-
kuutukset ja muut riskienhal-
linnan keinot saattavat joutua 
budjettijyrän alle.

Kysyntä laantuu,  
tarjonta paisuu
Maataloudessa on nähty viisi 
hyvää vuotta lähes koko maa-
ilmassa. Huippusuhdanteiden 
taustavoimina ovat pohjimmil-
taan kysyntä, tarjonta ja velka-
vipu.

Viime vuosina kysyntä on 
kasvanut, kun kehitysmaiden 
väestö keskiluokkaistuu ja pa-
rantaa ruokavaliotaan. 

Nyt ainakin Yhdysvaltoja uh-
kaa kysyntälama samaan aikaan 
kun tarjonta kasvaa maailmalla.

Edellisvuoden ankarasta 
kuivuudesta johtunut viljakato 
nosti hintoja. 

Samaan aikaan karjatilat 
joutuivat kovien helteiden ja 
kalliiden rehujen paineessa 
teurastamaan karjaansa rahak-
si. Hintojen nousu on laannut-
tanut myös vientiä.

Syksyn sadosta odotetaan 
hyvää. Se pahentaa tarjonnan 

ja kysynnän epätasapainoa. 
Maissin kysyntää on viime vuo-
sina lisännyt myös etanoli. Nyt 
Yhdysvaltain biopolttoaine
suositus vaikuttaa jämähtäneen 
10 prosenttiin. 

Määrällisesti etanolin käyttö 
jopa vähenee, kun polttoaineen 
kulutus on laskussa parempien 
autojen ja heikomman talous-
kasvun takia.

Tulot hiipuvat,  
menot pysyvät
Viljelymaan arvo nousi Yhdys-
valloissa kolmena viime vuonna 
15 prosenttia vuodessa. Nyt se 
on laskussa.

Se ei kuitenkaan auta vuokra-
viljelijöitä. Maanomistajat eivät 
laske vuokria, eivät ainakaan 
samaa tahtia kuin viljan hinta 
laskee. 

Ensi talvena käydään monia 
vuokraneuvotteluja, ja jotkut 
viljelijät joutuvat luopumaan 
maasta sen korkean vuokran 
takia.

Viitenä viime vuonna ame-
rikkalaisviljelijät ovat hyöty-
neet ennätyksellisen alhaisista 
koroista. Nyt kun talous on el-
pymässä, korot lähtevät jälleen 
nousuun, kun keskuspankki 
yrittää pitää elpymisen hallin-
nassa.

Baumgardner sanoo yrittä-
vänsä saada korot kiinteiksi nyt, 
kun ne ovat vielä alhaalla.

”Kultakausi  
päättymässä”
Purdue-yliopiston täydennys-
koulutuskeskuksen johtajan 
Jason Hendersonin mukaan 
maan halpeneminen ja korko-

jen nousu voivat yhdessä olla 
merkki maatalouden kultakau-
den päättymisestä.

”Korkojen noustessa tämä 
nousukausi on jo ohi. Dollarin 
arvo nousee, vienti hidastuu, ja 
tulotaso ja maan arvo laskevat.”

Nykytilanteessa maatalous-
maan kohtuuhinta on 10 000 
dollaria per eekkeri (19 000 eu-
roa hehtaarilta). Mutta entä jos 
maissin hinta laskee 20 prosent-
tia? Se saattaa pudottaa hinnan 
liki 7 000 dollariin, Henderson 
pohtii.

Vanhaa kalustoa  
käytetään pitempään
Amerikkalaisviljelijöiden täy-
tyy nyt pönkittää taseitaan ja 
kasvattaa käyttöpääomaansa. 
Baumgardner aikoo käyttää ka-
lustoa pidemmän aikaa. Uutta 
tekniikkaa hän hankkii mahdol-
lisuuksien mukaan.

”Siihen ei tarvita paljoa 
velkaa, ja jos ajat kovenevat, 
selviän kymmenen vuotta ny-
kyisellä kalustolla”, hän arvioi.

”Pystymme huoltamaan ka-
luston itse. Sekin auttaa meitä 
selviytymään ja säilyttämään 
työpaikkamme.”

MIKE WILSON

USA:n maatalouden ajat kovenevat

Maanviljelijä Jim Schielein pui viime viikolla syysvehnää Dixonissa, joka sijaitsee Illinoisin 
osavaltiossa.

JIM YOUNG/STT-LEHTIKUVA

Korkojen noustessa tämä  
nousukausi on jo ohi.  

Dollarin arvo nousee, vienti hidastuu  
ja tulotaso ja maan arvo laskevat.«
Jason henderson
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Kemiran osavuosikatsaus

Lähde: Kemira

Tammi−kesäkuu
 2012

Tammi−kesäkuu
 2013

Liikevaihto
Liikevoitto ilman kertaluonteisia eriä
Liikevoittoprosentti
Voitto ennen veroja

1 115,2 milj. euroa
74,6 milj. euroa

6,7 %
77,3 milj. euroa

1 130,2 milj. euroa
82,2 milj. euroa

7,3 %
22,5 milj. euroa

Kemira teki vuonna 2008 pää-
töksen keskittyä liiketoiminnas-
saan veteen. Nyt yhtiön liike-
vaihdosta jo noin 80 prosenttia 
liittyy veteen.

”Vesi on strategiassamme 
pääosassa. Tuotamme kemikaa-
leja ja myymme niitä teollisuu-
delle, joka käyttää paljon vettä”, 
Kemiran sijoittajasuhdejohtaja 
Tero Huovinen sanoo.

Kemikaalien avulla teollisuus 
puhdistaa vesiä sekä pystyy 
säästämään energiaa ja vettä.

Alkuvuonna yhtiön liike-
vaihto kasvoi yhden prosentin 
vuoden takaisesta. Huhti–kesä
kuussa liikevoitto ilman kerta
luonteisia eriä kasvoi 11 pro-
senttia 40 miljoonaan euroon.

Se kertoo, että säästökuuri on 
alkanut purra. Säästöohjelman 
tavoitteena on karsia menoista 
60 miljoonaa euroa vuodessa. 
Ohjelman aikana henkilömäärä 
on vähentynyt viidelläsadalla ja 
on nyt 4 664.

Kemira katsoo ulkomaille, 

sillä reilun kahden miljardin 
vuotuisesta liikevaihdosta noin 
13 prosenttia tulee kotimaasta.

Kemiraa kiinnostavan kan-
sainvälisen markkinan koko 
on noin 27 miljardia euroa ja 
yhtiön osuus siitä on vähän yli 
kahdeksan prosenttia. 

Yhtiön tavoitteena on neljän 
prosentin kasvu vuonna 2016. 
Euroopan talouden heilahtelu 
ei toistaiseksi ole kasvua hai-
tannut, mutta raaka-aineiden 
hintojen kehitys vaikuttaa.

”Paperin puolella, mistä tulee 
45 prosenttia liikevaihdosta, 
tärkein raaka-aine on sähkö. 
Muita tärkeitä ovat erilaiset 
öljyn johdannaiset”, Huovinen 
sanoo.

Yksi uusi aluevaltaus on 
liuskekaasun tuotanto Yhdys-
valloissa.

”Siinä tuotteemme ovat pari 
kolme vuotta vanhoja ja pyrim-
me koko ajan tuomaan uusia 
lisää.”

AIMO VAINIO

Kemira keskittyy veden 
määrään ja laatuun

Cleantech on yleistermi, joka 
kattaa ison joukon teollisuuden 
tuotteita, palveluja ja proses-
seja, joiden avulla ympäristön 
kuormittumista voidaan vä-
hentää.
Maailmanlaajuisten mark-
kinoiden koko on noin 2 000 
miljardia. Se on suurin piirtein 
samankokoinen kuin auto
teollisuus.
Suomen osuus markkinoista 

on noin yksi prosentti, eli noin 
25 miljardia euroa. Suurin osa-
alue on energiatehokkuuden 
parantaminen, seuraavana  
tulevat uusiutuva energia, jäte-
huolto ja vesihuolto.
Maailmalla ala kasvaa  
seitsemän prosenttia  
vuodessa, Suomessa  
noin kymmenen.
Ala työllistää Suomessa 
50 000 henkeä.

Mikä ihmeen cleantech?

KASVUALA

Kari Salonen

Jo viidesosa Suomen viennistä 
tulee ympäristön kuormitus-
ta vähentämään pyrkivästä 
cleantech-teollisuudesta. Toi-
mialan koko Suomessa on noin 
25 miljardia euroa ja kasvu noin 
kymmenen prosenttia vuodessa.

Alasta odotetaan viennin uut-
ta johtotähteä, ja Suomen tavoite 
on olla maailman paras. Nyt Suo-
mi on sijoilla 4–6, arvioi työ- ja 
elinkeinoministeriön strate-
ginen johtaja Mari Pantsar-
Kallio.

Cleantechiin liittyvissä inno-
vaatioissa Suomi on jo kärjessä, 
Global Cleantech Innovation 
Index listasi viime vuonna. 
Mutta ulkomaiden markkinoille 
pääsyssä sijoitus on surkea.

”Rahoitus, markkinoille me-
neminen ja riskien kanto on 
hankalaa. Siinä olemme 48 maan 
joukossa sijalla 20. Ala kaipaa 
kansainvälisiä pääomasijoitta-
jia”, Pantsar-Kallio sanoo.

Suuri osa cleantechin kasvus-
ta on ulkomailla.

Vetoapua kotimaasta
Hallitus päätti kesäkuussa val-
jastaa julkiset hankinnat ulko-
maille pääsyn tueksi. Kaikissa 
hankinnoissa tulisi harkita koti

maisen ratkaisun valitsemista.
Tavoitteena on, että kotimaisia 
cleantech- hankintoja tehtäisiin 
350 miljoonalla eurolla vuodes-
sa. Summa on noin yksi prosentti 
valtion ja kuntien tekemistä jul-
kisista hankinnoista.

”Ulkomaiset ostajat kysyvät 
aina, onko tekniikka käytössä 
kotimaassa. Jopa niin suuri yri-
tys kuin Outotec tarvitsee näyt-
töjä kotimaasta”, Pantsar-Kallio 
sanoo.

Suomessa osataan
Suomella on osaamisessa etu-
matkaa.

”Meillä on paljon perinteitä. 
Raskaan teollisuuden on ollut 
pakko satsata energiatehokkuu-
teen. Paperi- ja selluteollisuu-
dessa jätevesien käsittely on jo 
aikoja sitten kehitetty hyväksi”, 
Cleantech Finlandin ohjelma-
johtaja Santtu Hulkkonen 
sanoo.

Tulppa tulee siinä, että alalle 
pyrkivät 5–10 miljoonan liike-
vaihdon yritykset eivät jaksa 
kasvaa 50–100 miljoonan yrityk-
siksi.

”Siinä meillä loppuvat resurs-
sit kesken. Ruohonjuuritoiminta 
on aika hyvää, mutta tarvitsisim-

me useita muutaman sadan mil-
joonan liikevaihdon yrityksiä”, 
Hulkkonen kertoo hankaluuk-
sista myyntiponnisteluissa.

Valtio kuitenkin saa Hulkko-
selta kehuja avusta.

”Kahden kolmen vuoden 
aikana Suomi on tehnyt 20–30 
vienninedistämismatkaa. Niissä 
joka toisessa on cleantech ollut 
pääteemana.”

Vedessä mahdollisuuksia
Yksi osa-alue, missä Suomella 
on hyviä innovaatioita on vesi. 
Pantsar-Kallion mukaan lähes 
mistä vedestä vain saadaan 
juomakelpoista, kyse on kustan-
nuksista. 

Esimerkiksi merivedestä 
saadaan juomakelpoista, mutta 
se vaatii energiaa niin paljon, 
että köyhillä mailla ei ole siihen 
varaa. Aurinkoenergian teho ei 
vielä riitä.

”Uskon, että tekniikka löytyy 
muutaman vuoden päästä”, 
Pantsar-Kallio ennustaa.

Myös tekniikalle mitata ve-
den laatua etänä olisi kysyntää. 
Toistaiseksi näytteet pitää hakea 
paikanpäältä ja kuljettaa labora-
torioon tutkittavaksi.

Kemira on kehittänyt tuotteita 
liuskekaasun tuotantoon.

”Meidän kemikaaleillam-
me vaikutetaan muun muassa 
siihen, miten vesi käyttäytyy 
kaasua talteen otettaessa. Veden 
kitkaa vähennetään, eikä energi-
aa tarvita niin paljoa”, Kemiran 
sijoittajasuhdejohtaja Tero 
Huovinen sanoo.

AIMO VAINIO

Suomi osaa 
cleantechin,  
mutta myynti  
takkuaa
Suomen tavoitteena on olla cleantech- 
teollisuudessa maailman kärkimaa.  
Suomella on osaamista ruohonjuuritasolla, 
mutta maailmalle pyrkivien yritysten  
auttamisessa resurssit loppuvat kesken.

Jäteveden  
puhdistamoille  
on markkinoita Venäjällä:  
Pietarista eteenpäin puhdistusta  
ei ole välttämättä lainkaan.

Vesi on strategiassamme pääosassa. Tuotamme kemikaaleja ja myymme niitä 
teollisuudelle, joka käyttää paljon vettä. sijoittajasuhdejohtaja Tero Huovinen, Kemira
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