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Esimerkkejä futuurikaupan tekemisestä
Viljan myyjän
futuurisuojaus

Keväällä viljelijä myy seuraavalle 
vuodelle päivätyn vehnäfutuurin 
pankin välityksellä hyödykepörssis-
sä. Rahaa ei vielä siirry, kaupalle 
asetetaan ainoastaan vakuus.
Jos futuurin hinta laskee, viljelijä saa 
voittoa ostaessaan sen takaisin. 
Voitto on myydyn ja ostetun futuurin 
erotuksen verran. Pankki tilittää voi- 
ton viljelijälle. Myydessään tilansa 
viljaa viljelijä tienaa kuitenkin hinto- 
jen laskun takia vähemmän kuin on 
ennakoinut. Futuurikaupan voitto 
suojaa viljelijää tältä menetykseltä.
Jos taas futuurin hinta nousee, tulee 
viljelijälle tappiota myydyn ja ostetun 
futuurin erotuksen verran. Tappiota 
korvaa viljakaupasta saatava odo- 
tuksia parempi hinta.

Karjatilan rehuostojen 
hintasuojaus

Karjankasvattaja ostaa seuraaval-
le vuodelle päivätyn vehnäfutuurin 
pankin välityksellä hyödykepörssis-
sä. Rahaa ei vielä siirry, kaupalle 
asetetaan ainoastaan vakuus.
Jos futuurin hinta nousee korkeam-
maksi kuin ostettaessa, saa karja- 
tilallinen voittoa myydessään futuu- 
rin. Voitto on myydyn ja ostetun 
futuurin erotuksen verran. Tilan 
rehukaupassa kustannukset sen 
sijaan nousevat ennakoitua suurem-
miksi hinnan nousun vuoksi. Futuuri- 
kauppa suojaa tältä nousulta.
Jos taas futuurin hinta laskee, tulee 
siitä karjatilalle tappiota. Mutta 
tilalle ostettavat rehut ovat tässä 
tapauksessa halvempia kuin tilal- 
linen on odottanut.

Viljan futuurikauppa on har-
vinaista Suomessa. Asiantun-
tijajohtaja Timo Jaakkola 
Nordeasta arvioi, että vasta 
muutamat kymmenet viljelijät 
käyvät futuurikauppaa.

Maatiloja Suomessa on noin 
60 000. 

”Yhdysvalloissa futuuri- ja 
optiosuojaukset ovat osa aktiivi-
viljelijöiden normaalia toimin-
taa. Euroopassa suojaustarvetta 
ei oikeastaan ollut ennen vuonna 
2007 alkanutta hintavaihtelua ja 
kuusi vuotta on hyvin lyhyt aika 
omaksua uusia toimintatapoja”, 
Jaakkola sanoo.

Viljelijöiden mielenkiinto 
futuureihin on selvästi lisäänty-
nyt, mutta aloittamisen kynnys 
on useimmilla vielä ylittämättä.

Futuurikauppa suojaa viljan 
hintamuutoksilta. Viljan myyjä 
suojautuu hintojen laskulta ja 
ostaja hintojen nousulta.

”Etuna kiinteähintaisiin 
kauppasopimuksiin on mahdol-
lisuus sulkea sopimus milloin 
tahansa ennen sopimuksen 
erääntymistä”, Jaakkola sanoo.

”Ulkopuolelle  
jääminen suurin riski”
Jaakkolan mukaan suuri riski 
on sellaisissa futuurikaupoissa, 
joilla ei pyritä suojaukseen, vaan 
spekuloidaan hintamuutoksilla.

”Viljan ostaja voi esimerkiksi 
futuureja ostamalla tehtävän 
suojauksen sijaan spekuloida 
viljan hinnan laskulla ja myydä 
futuureita. Jos viljan hinta odo-

tusten vastaisesti kääntyykin 
nousuun, tappiota tulee sekä 
futuurikaupassa että fyysisen 
viljan kaupassa.”

Jaakkola kuitenkin nostaa 
suurimmaksi futuurikauppaan 
liittyväksi riskiksi sen ulkopuo-
lelle jäämisen.

”Suojaamatta jättäminen, 
joka on tullut soija- ja vilja-
pohjaisia rehuja käyttäville 
kotieläintiloille erittäin kalliik-
si. Hintavaihtelut ovat tulleet 
jäädäkseen ja markkinariskit 
tulevat ketjun läpi lyhentämät-
töminä tuottajalle asti eivätkä 
ne poistu katsomalla toisaalle.”

Futuurikauppaan lähdettäes-
sä on mietittävä, millä hintata-
solla suojauksia kannattaa tehdä.
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Yksi tuhannesta käy futuurikauppaa

Tyypillisesti hyvässä kysyntätilanteessa halukkuus tehdä viljelysopimuksia laskee 
ja huonommassa kysyntätilanteessa se nousee. myyntijohtaja Antti Korpinen, K-maatalous 
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”Tänä keväänä hintakiinnityksiä 
on tehty todella vähän, vähem
män kuin edellisenä keväänä”, 
asiakkuuspäällikkö Minna Ora-
vuo Raisiosta sanoo.

Samoin Hankkijan viljakau-
pan johtaja Tarmo Kajander 
toteaa kiinnityshalukkuuden 
olleen viime vuotta pienempää.

”Kiinteähintaisten osuus on 
alle 10 prosenttia viljelysopi-
muskannasta”, myyntijohtaja 
Antti Korpinen K-maatalou-
desta kertoo.

Oravuo toteaa, että kevättal-
vella hintoja olisi kannattanut 
kiinnittää, koska silloin vilja-
kaupan toimijoiden tarjoukset 
olivat parempia kuin nyt.

Hän pohtii, että viljelijät saat-
tavat pelätä sopimusten tiukkoja 
toimitusvelvollisuuksia liikaa. 

”Jos sato menee pieleen, 
kunnan maataloussihteerin hy-
väksymä satovahinkoilmoitus 
purkaa sopimuksen.”

Heikosta hintojen kiinnittä-
misinnosta kertoi myös keväällä 
Vilja-alan yhteistyöryhmän 
(Vyr) Suomen Gallup Elintarvi-
ketiedolla teettämä kylvöaiko-
muskysely.

Kiinteähintaisen sopimuksen 
vastasi tekevänsä vain kolme 
prosenttia vastanneista viljeli-
jöistä. 

Viljelijöistä 87 prosenttia 
vastasi jättävänsä kiinteähintai-
sen sopimuksen tekemättä. 10 
prosenttia ei vielä keväällä ollut 
asiaa päättänyt.

Into tehdä kiinteähintaisia 
sopimuksia oli kyselyssä laske-
nut edellisistä vuosista. Suurilla 
viljatiloilla hinnan kiinnittämi-
nen kiinnosti enemmän kuin 
pienemmillä.

Mallasohra ja öljykasvit 
sopimusten kärjessä
Viljelysopimuksia, joissa hinta 
jää avoimeksi, on tehty tänä 
vuonna lähes yhtä ahkerasti 
kuin viime vuonna.

Haastatellut viljakauppiaat 
toteavat, että yleisimmin viljely
sopimuksia tehdään mallas
ohrasta ja öljykasveista. Näissä 
sopimukset voivat kattaa yli 80 
prosenttia ostetusta määrästä.

Seuraavaksi eniten viljely-
sopimuksia on tehty mylly-
vehnästä, suurimokaurasta ja 
tärkkelysohrasta. Rehuviljoista 
sopimuksia on vähän.

”Viljelijöiden aktiivisuus teh-
dä sopimuksia tulevasta sadosta 
on vaihdellut vuosittain. Tänä 
vuonna uudesta sadosta on tehty 

suhteellisen vähän sopimuksia”, 
toimitusjohtaja Kaija Viljanen 
Avena Nordic Grainista sanoo.

Kajander sanoo sopimusten 
määrän olevan loivassa laskussa. 
Pääosa Hankkijan ostamasta vil-
jasta tulee viljelysopimuksilla.

K-maataloudella viljely
sopimuskanta on samaa luokkaa 
kuin edellisellä kaudella, vilja-
alan kasvu huomioiden.

”Tyypillisesti hyvässä kysyn-
tätilanteessa halukkuus tehdä 
viljelysopimuksia laskee ja huo-
nommassa kysyntätilanteessa se 
nousee”, Korpinen sanoo.

Ennakointi  
mahdollista sopimuksilla
Kauppiaiden mielestä sopimus-
ten tekeminen on hyvä asia.

”Viljelijälle sopimus on sadon 
markkinoinnin suunnittelua jo 
viljelysuunnitelman tekovai-
heessa. Kaupalle sopimustuo-
tanto tuo ennakoitavuutta ja 
kauppa pystyy varautumaan vil-
jan vastaanottoon ja tekemään 
omia myyntisitoumuksiaan tu-
levaisuuteen”, vastasivat kaup-
piaat kysymykseen sopimusten 
hyödyistä.

Kajander toteaa, että teol-
lisuus voi suosia tiettyjä lajik-
keita, ja sopimuksia tekemällä 
voidaan varmistaa juuri niiden 
viljely.
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Viljelijöiden kiinnostus  
hintakiinnityksiin on vähäistä
Harvat viljelijät  
sitovat viljan  
hinnan kiinni 
viljelysopimuksissa.  
Sopimusten määrät 
vaihtelevat paljon 
kasveittain.

Kiinteähintaisia viljely-
sopimuksia tehdään  
eniten rypsistä ja muista  
öljykasveista.

Markku Vuorikari

Viljan hinta voi heilahdella nopeasti. Kuvioon on kerätty esimerkkinä tapahtumia, jotka 
vaikuttavat viljan hintaan.
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Kuivaa – siirrä – säilytä 
Kokonaisvaltaiset ratkaisut tilalle

Kiinteät kuivurit Vaunukuivurit Twister-siilot WHR-ruuvikuljettimet Biolämpökeskus

Kysy lisää monipuolisesta tuotevalikoimastamme!

Kysy lisää! 
Valtra-myyjät, AGCO Suomi Oy Lähimmän Valtra-myyjän 
yhteystiedot saat numerosta 020 45 501 tai www.valtra.fi

www.matkapojat.fi/farmeri

NYT PAKETTIHINNOIN!

VALTRA N103 H3 
+ VALTRA 36 -etukuormain

VALTRA A93 H 
+ VALTRA 36 -etukuormain
NYT PAKETTIHINTAAN
39.900 € alv. 0%

49.500 sis. alv. 24%

NYT PAKETTIHINTAAN
49.900 € alv. 0%
61.900 sis. alv. 24%

Ilmoituksen traktorit erikoisvarustein.

TeRVeTuLOA KAupOiLLe Lähimpään VALTRA-piSTeeSeen.
Arvomme heinä-elokuussa uudesta Valtra-traktorista tai Sampo Rosenlew -puimurista 

tarjouksen pyytäneiden kesken 3x1000 litraa polttoainetta.

VALTRA muKAnA FARmeRi & meTSämATKALLA

Tarjoushinnat sisältävät etukuormaimen, 
kysy tarjous tarvitsemistasi lisävarusteista!

Oy Kongskilde Juko Ltd.
Tel. +358 2 4 39 3200
mail@ksf.kongskilde.com • www.kongskilde.fi

Kongskilde – maatalouden moniosaaja

Kongskilde tuotevalikoima kattaa kokonaisvaltaisesti erilaiset maataloustyökoneet.

Tutustu tuotteisiimme kotisivuillamme www.kongskilde.fi. 

Avohintaisessa viljely- 
sopimuksessa viljelijä 
sitoutuu viljan toimitus-
määrään ja yleensä myös 
laadun tutkituttamiseen. 
Hinta säilyy avoimena  
toimitusajankohdasta  
sopimiseen saakka. Hintariski 
on tällöin hintojen laskiessa  
viljelijällä ja hintojen  
noustessa ostajalla.
Kiinteähintaisessa viljely
sopimuksessa toimitus
määrän lisäksi sovitaan  
samalla myös perushinta.  
Tällöin viljelijän hintariski  
pienenee. Samalla kuitenkin 
lähtee mahdollisuus  
hyödyntää korkeampia  
markkinahintoja, jos viljan  
hinnat nousevatkin  
sopimuksenteon jälkeen.
Hintakiinnityksiä on  
mahdollista tehdä myös  
termiinisopimuksilla, jotka 
eivät vaadi viljelysopimusta. 
Niissä viljan toimitus sovitaan 
myöhempään ajankohtaan, 
mutta hinta määritetään  
sopimuksentekohetkellä.

Tarjolla erilaisia 
vaihtoehtoja

sopimukset


