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Tyypillisesti hyvissi kysyntétilanteessa halukkuus tehdai viljelysopimuksia laskee
ja huonommassa kysyntétilanteessa se NOUSEE. MYYNTIIOHTAIA ANTTIKORPINEN, K-MAATALOUS

Keskiviitkkona 14. elokuuta 2013

Yksi tuhannesta kay futuurikauppaa

Viljan futuurikauppa on har-
vinaista Suomessa. Asiantun-
tijajohtaja Timo Jaakkola
Nordeasta arvioi, ettd vasta
muutamat kymmenet viljelijit
kéyvit futuurikauppaa.

Maatiloja Suomessa on noin
60000.

”Yhdysvalloissa futuuri- ja
optiosuojaukset ovat osa aktiivi-
viljelijoiden normaalia toimin-
taa. Euroopassa suojaustarvetta
ei oikeastaan ollutennen vuonna
2007 alkanutta hintavaihtelua ja
kuusi vuotta on hyvin lyhyt aika
omaksua uusia toimintatapoja”,
Jaakkola sanoo.

Viljelijéiden mielenkiinto
futuureihin on selvisti lisdéinty-
nyt, mutta aloittamisen kynnys
on useimmilla vield ylittAimatta.

Viljan myyjan
futuurisuojaus

B Kevaalla viljelija myy seuraavalle

Futuurikauppa suojaa viljan
hintamuutoksilta. Viljan myyji
suojautuu hintojen laskulta ja
ostaja hintojen nousulta.

?Etuna kiintedhintaisiin
kauppasopimuksiin on mahdol-
lisuus sulkea sopimus milloin
tahansa ennen sopimuksen
erdidntymistd”, Jaakkola sanoo.

”Ulkopuolelle
jdaminen suurin riski”
Jaakkolan mukaan suuri riski
on sellaisissa futuurikaupoissa,
joilla ei pyritd suojaukseen, vaan
spekuloidaan hintamuutoksilla.
”Viljan ostaja voi esimerkiksi
futuureja ostamalla tehtéivin
suojauksen sijaan spekuloida
viljan hinnan laskulla ja myyda
futuureita. Jos viljan hinta odo-

tusten vastaisesti kdéntyykin
nousuun, tappiota tulee seki
futuurikaupassa ettd fyysisen
viljan kaupassa.”

Jaakkola kuitenkin nostaa
suurimmaksi futuurikauppaan
liittyviksi riskiksi sen ulkopuo-
lelle jadmisen.

”Suojaamatta jdttdminen,
joka on tullut soija- ja vilja-
pohjaisia rehuja kéyttiville
kotieldintiloille erittédin kalliik-
si. Hintavaihtelut ovat tulleet
jidddkseen ja markkinariskit
tulevat ketjun ldpi lyhentdmit-
tomini tuottajalle asti eivitka
ne poistu katsomalla toisaalle.”

Futuurikauppaan ldhdetties-
sd on mietittdvi, milld hintata-
solla suojauksia kannattaa tehd4.

TUURE KIVIRANTA

Esimerkkeja futuurikaupan tekemisesta

Karjatilan rehuostojen
hintasuojaus

B Karjankasvattaja ostaa seuraaval-

le vuodelle paivatyn vehnafutuurin
pankin valityksella hyodykeporssis-

vuodelle paivatyn vehnafutuurin
pankin valityksella hyodykeporssis-
sa. Rahaa ei viela siirry, kaupalle sa. Rahaa ei viela siirry, kaupalle
asetetaan ainoastaan vakuus. asetetaan ainoastaan vakuus.

B Jos futuurin hinta laskee, viljelija saa B Jos futuurin hinta nousee korkeam-
voittoa ostaessaan sen takaisin. maksi kuin ostettaessa, saa karja-
Voitto on myydyn ja ostetun futuurin tilallinen voittoa myydessaan futuu-
erotuksen verran. Pankki tilittaa voi- rin. Voitto on myydyn ja ostetun
ton viljelijalle. Myydessaan tilansa futuurin erotuksen verran. Tilan
viljaa viljelija tienaa kuitenkin hinto- rehukaupassa kustannukset sen
jen laskun takia vahemman kuin on sijaan nousevat ennakoitua suurem-
ennakoinut. Futuurikaupan voitto miksi hinnan nousun vuoksi. Futuuri-
suojaa viljelijaa talta menetykselta. kauppa suojaa talta nousulta.

B Jos taas futuurin hinta nousee, tulee B Jos taas futuurin hinta laskee, tulee
viljelijalle tappiota myydyn ja ostetun siita karjatilalle tappiota. Mutta
futuurin erotuksen verran. Tappiota tilalle ostettavat rehut ovat tassa
korvaa viljakaupasta saatava odo- tapauksessa halvempia kuin tilal-

tuksia parempi hinta. linen on odottanut.

Kuivaa - siirra — sailyta
Kokonaisvaltaiset ratkaisut tilalle
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Viljelijoiden kiinnostus
hintakiinnityksiin on vahaista

Harvat viljelijét
sitovat viljan
hinnan kiinni
viljelysopimuksissa.
Sopimusten mairit
vaihtelevat paljon
kasveittain.

”T#énd keviani hintakiinnityksi
on tehty todella vihin, vihem-
min kuin edelliseni kevaini”,
asiakkuuspiillikko Minna Ora-
vuo Raisiosta sanoo.

Samoin Hankkijan viljakau-
pan johtaja Tarmo Kajander
toteaa kiinnityshalukkuuden
olleen viime vuotta pienempé.

”Kiintedhintaisten osuus on
alle 10 prosenttia viljelysopi-
muskannasta”, myyntijohtaja
Antti Korpinen K-maatalou-
desta kertoo.

Oravuo toteaa, ettd kevittal-
vella hintoja olisi kannattanut
kiinnittdd, koska silloin vilja-
kaupan toimijoiden tarjoukset
olivat parempia kuin nyt.

Hén pohtii, ettd viljelijit saat-
tavat peléti sopimusten tiukkoja
toimitusvelvollisuuksia liikaa.

”Jos sato menee pieleen,
kunnan maataloussihteerin hy-
viksymé satovahinkoilmoitus
purkaa sopimuksen.”

Heikosta hintojen kiinnitté-
misinnosta kertoi myos keviilla
Vilja-alan yhteisty6ryhmin
(Vyr) Suomen Gallup Elintarvi-
ketiedolla teettimé kylvoaiko-
muskysely.

Kiintedhintaisen sopimuksen
vastasi tekevinsid vain kolme
prosenttia vastanneista viljeli-
jOista.

Viljelijoistd 87 prosenttia
vastasi jattdvinsa kiintedhintai-
sen sopimuksen tekemétti. 10
prosenttia ei vield keviilli ollut
asiaa padttinyt.

Into tehdi kiintedhintaisia
sopimuksia oli kyselyssi laske-
nut edellisistd vuosista. Suurilla
viljatiloilla hinnan kiinnittdmi-
nen kiinnosti enemmén kuin
pienemmill4.

Mallasohra ja 6ljykasvit
sopimusten kérjessa
Viljelysopimuksia, joissa hinta
jada avoimeksi, on tehty tdni
vuonna ldhes yhtd ahkerasti
kuin viime vuonna.
Haastatellut viljakauppiaat
toteavat, ettd yleisimmin viljely-
sopimuksia tehd&in mallas-
ohrasta ja 6ljykasveista. Naissd
sopimukset voivat kattaa yli 80
prosenttia ostetusta masrasta.
Seuraavaksi eniten viljely-
sopimuksia on tehty mylly-
vehniéstd, suurimokaurasta ja
tarkkelysohrasta. Rehuviljoista
sopimuksia on vihin.
7Viljelijoiden aktiivisuus teh-
déd sopimuksia tulevasta sadosta
on vaihdellut vuosittain. Tani
vuonna uudesta sadosta on tehty

Tekijat viljan hintavaihtelun takana

Hinta, euroa/tonni

B Esimerkki
A
A
200 - 3
M Loppusyksy Suuri maa
Sadonkorjuu ostaa
100 - Alkukesa Suuri maa Loppukesa Satoa pohjoisella paljon I
Ennusteet  ajautuu lamaan  Tarkedssa viljan-  menettanyt  pallonpuoliskolla viljaa
odottavat javiljan viljelymaassa maa asettaa ohi ja viljan toisesta
suurta kysynta vaikeat sddolot  vientikiellon ~ maarat ja laatu maasta
satoa. véahenee. pilaavat sadon. viljalleen. selvilla. Hinta
Hinta laskee.  Hinta laskee. Hinta nousee.  Hinta nousee.  Hinta vakiintuu. nousee.
MT
0

Viljan hinta voi heilahdella nopeasti. Kuvioon on kerétty esimerkkinad tapahtumia, jotka
vaikuttavat viljan hintaan.

MARKKU VUORIKARI

suhteellisen vihén sopimuksia”,
toimitusjohtaja Kaija Viljanen
Avena Nordic Grainista sanoo.
Kajander sanoo sopimusten
méérin olevan loivassa laskussa.
P#sdosa Hankkijan ostamasta vil-
jasta tulee viljelysopimuksilla.
K-maataloudella viljely-
sopimuskanta on samaa luokkaa
kuin edelliselld kaudella, vilja-
alan kasvu huomioiden.
"Tyypillisesti hyvissi kysyn-
tatilanteessa halukkuus tehdi
viljelysopimuksia laskee ja huo-
nommassa kysyntitilanteessa se
nousee”, Korpinen sanoo.

Ennakointi
mahdollista sopimuksilla
Kauppiaiden mielesté sopimus-
ten tekeminen on hyvi asia.
7Viljelijdlle sopimus on sadon
markkinoinnin suunnittelua jo
viljelysuunnitelman tekovai-
heessa. Kaupalle sopimustuo-
tanto tuo ennakoitavuutta ja
kauppa pystyy varautumaan vil-
jan vastaanottoon ja tekeméin
omia myyntisitoumuksiaan tu-
levaisuuteen”, vastasivat kaup-
piaat kysymykseen sopimusten
hy6dyist.

Kajander toteaa, ettd teol-
lisuus voi suosia tiettyjé lajik-
keita, ja sopimuksia tekemélld
voidaan varmistaa juuri niiden
viljely.

TUURE KIVIRANTA

SOPIMUKSET

Tarjolla erilaisia
vaihtoehtoja

Avohintaisessa viljely-
sopimuksessa viljelija
sitoutuu viljan toimitus-
maaraan ja yleensa myods
laadun tutkituttamiseen.
Hinta sailyy avoimena
toimitusajankohdasta
sopimiseen saakka. Hintariski
on talléin hintojen laskiessa
viljelijalld ja hintojen
noustessa ostajalla.
Kiintedhintaisessa viljely-
sopimuksessa toimitus-
maaran lisaksi sovitaan
samalla myds perushinta.
Talldin viljelijan hintariski
pienenee. Samalla kuitenkin
l[8htee mahdollisuus
hyddynt&a korkeampia
markkinahintoja, jos viljan
hinnat nousevatkin
sopimuksenteon jalkeen.
Hintakiinnityksia on
mahdollista tehda myos
termiinisopimuksilla, jotka
eivat vaadi viljelysopimusta.
Niissa viljan toimitus sovitaan
myShempaan ajankohtaan,
mutta hinta maaritetaan
sopimuksentekohetkelld.

Kiintedhintaisia viljely-
sopimuksia tehdaan
eniten rypsistd ja muista
oljykasveista.

Kongskilde tuotevalikoima kattaa kokonaisvaltaisesti erilaiset maataloustydkoneet.

Tutustu tuotteisimme kotisivuillamme www.kongskilde.fi.

Oy Kongskilde Juko Lid.
Tel. +358 2 4 39 3200
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