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METSANOMISTAJA

Me jatkamme néilld perussahatavaratuotteilla, emmeka aio ldhted
haihattelemaan jatkojalostuksella. romirussontasa pecka kopra, wesTas croup

Westas vahentaa tuontia

ja lisaa

kotlmalsen tukin sahausta

PASI LEINO
Raunion ja Pihlavan  Suomen suurimmat sahaajat YRITYS
: Sahauskapasiteetti
sahat omistava
Metsa Group
Westas Group ‘ ‘ ‘
UPM
luopuu tuontipuun Stora Enso : : | Westas Group
kéiytéstéija lisdaa Versowood ltsendiset sahat
. . . Vapo Omistus: A. Ahlstrom
kotimaisen tukin Polkky osakeyhtio
sahausta. Pihlavan ~ Kefile Group w
uhmo
saha on tuonut Westas ]
tukkia enimmilld4n Hasa 85 %
o Koskisen
lahes. 100 000 Luvian saha Pekka Kopra
kuutiota vuodessa. Junnikiala MT
® ® 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 00 00 0 00 1000m30 400 800 1200 1600
KOSKI TL (MT) Bioenergiasta kasvua ”Raunion sahalla tehdiin
Uusisahakonserni Westas Group ~ Westas etsii kasvua ensimméise- tarkempi réiatélointi asiakkaille.
haluaa vahvistaa asemaansa nibioenergiasta. Pihlavan sahalla keskitytdén suo-

etenkin Satakunnassa, kertoo
pddomistaja ja toimitusjohtaja
Pekka Kopra.

”Tuontipuun kanssa pelaa-
minen tekee ostosta nykivii
ja epitasaista. Me haluamme
enemmin vakautta ja pitkdjin-
nitteisyyttd my6s metsdnomista-
jan ndkékulmasta”, Kopra sanoo.

Westas osti Varsinais-Suomen
Koskella toimivan Raunion sa-

Raunion saha ja Pihlavan saha
jatkavat konsernissa erillisind
yhti6ini. Kolmas yhti6 muodos-
tetaan biopolttoaineiden myyn-
nin ympérille.

Raunion sahalla biopoltto-
aineet on ollut yhti6itettyna.
Pihlavankin puunhankinnassa
syntyy polttoon sopivaa raaka-ai-
netta, mutta Rauniota pienempia
médrid. Raunion bioenergiayhti-

raviivaisempaan tekemiseen”,
Kopra hahmottelee erikoistu-
mista.

Pienionjoustava
Westas Group aikoo siilyttdi
vahvuutenaan pienen sahan
joustavuuden.

Metsépaillikko Mien mukaan
joustava puunhankinta tarkoit-
taa siti, ettd hakkuukoneet saa-

Pori @ Pihlavan Saha

Koski Tl @ Raunion Saha
MT

han ja Pihlavan sahan Porista 6n liikevaihto ylsi viilme vuonna vat kaksi kertaa viikossa uudet KOl.mannen

syyskuun lopulla. seitsemiéin miljoonaan euroon.  tukkimitat sen perusteella, kuin- pOlven sahuri
Pihlavasta on viety menneiné Westaksen bioenergiatoi- kasahatavaraa on myyty.

vuosina puuta Ruotsiin. minnan liikevaihto pyritdin Metsénomistajalle maksetaan

?Kuitupuuméirdmme ovat
aika suuria ja meill on kiinnos-
tusta jatkaa vientid.”

Sahayhtiéiden liittiminen
konserniin etenee hyvii vauhtia.

Puunhankintaorganisaatiot ja
myynti on yhdistetty. Taloushal-
lintoa kootaan Koskelle.

”Olemme siirtymissi yhtei-
siin tietojdrjestelmiin, miki
mahdollistaa kustannusséisto-
ja”

Sahojen etidisyys tuo jonkin
verran haasteita, kun puunhan-
kintaan ja tuotantoon etsitdin
parhaita kiytintoja. Tavoitteena
on, ettd tukki kéytetéién aina la-
himmilld sahalla.

Raunion ja Pihlavan sahojen
puunhankinta-alueet ovat men-
neet piillekkdin noin 50 kilo-
metrin levyiselld kaistalla.

Westas Group lukeutuu
350000 kuutiometrin kapasi-
teetillaan Suomen suurimpiin
itsendisiin sahayrityksiin.

”Onhan tissd syntynyt tava-
rantoimittajiin ja asiakkaisiin
néhden liséd neuvotteluvoimaa.
Voimme vertailla eri ratkaisuja
javalita parhaat”, Kopra pohtii.

nostamaan Kopran mukaan 12
miljoonaan euroon eli noin 15
prosenttiin konsernin nykyisesti
liikevaihdosta.

Westaksen metséipéillikon
Juha Mien mukaan energia-
asiakkaina on erikokoisia yrityk-
sid. ”Meilld on paitoimivastuu
keskisuurissa kunnallisissa
laitoksissa, hyvini esimerkkini
Nurmijérven Sahko.”

Suurimpia asiakkaita ovat Loi-
maan Kaukolimpé, Pori Energia
ja Vapo.

Limpolaitoksille myyddin
pifasiassa sahanpurua seki hak-
kuilta kertyvié oksia ja latvoja.

”Kuorta poltettiin ennen pal-
jon, mutta nykyisin kuori menee
meiltd viherrakentajille”, Maki
$anoo.

Pihlavalla suoraviivaista
Raunion sahan tuotannosta
75 ja Pihlavan tuotannosta 60
prosenttia on kuusisahatavaraa,
loput méntyé.

Puulajisuhteet sahoilla aio-
taan pitdd jokseenkin ennallaan.
Sahoilla on historian perusteella
luontainen tyénjako.

véahintédn se, mitd kauppakirjas-
sa on sovittu.

”Kauppakirjassa on vihim-
méistaso, mutta tukkiprosentti
voi olla sitd parempi ja metsin-
omistajalle tuottoisampi, kun
lopullinen katkonta tehdéén aina
senhetkisen myynnin mukaan”,
Miki selvittdd.

Ympdri maailman

Westas Groupin liiketoiminnan
kehittimisessd Kopra nostaa
kérkeen kolme tavoitetta.

”Kansainvilisyys niin, ettd
vientid on laajasti ympéri maa-
ilman. Tiivis asiakaspalvelu ja
tehokas perustuotanto.”

Konsernin kansanvilistimi-
sessi on kohentamisen varaa
esimerkiksi Kiinassa, vaikka sin-
nekin sahatavaraa myydéén jo.

Perustuotannon tehokkuuden
parantamisen Kopra nikee pa-
remmaksi tieksi kuin jalostusas-
teen noston.

”Me jatkamme niilld perus-
sahatavaratuotteilla, emmeki
aio lghted haihattelemaan jatko-
jalostuksella”, Kopra linjaa.

JUHA KAIHLANEN

Westas Groupilla on ostettuna viiden kuukauden tuotantoa vastaava tukkiméaara. Toimitusjohtaja Pekka Kopra (vas.) ja
metsapaallikko Juha Maki uskovat, etta hyva kauppatahti jatkuu.

Westas Group tyollistda 30 korjuuketjua. Koneyrittdja Kalle
Ali-Raatikainen kaataa Kimmo Rantalan mannikkoa Aurassa.

Westas Groupin Raunion sahan tuotannosta 75 prosenttia on

kuusisahatavaraa.

Kopran suvun sahahistoria
ulottuu Karjalan kannakselle
Valkjarvelle, missa Pekka
Kopranisoisalla Teodor
Kopralla oli kenttasirkkeli.
Sodan jalkeen Teodor
Kopra perusti sahan
Juupajoen Korkeakoskelle
Pohjois-Hameeseen.

Pekka Kopran isé Keijo
Kopra myi Korkeakosken
sahan ja Nikkarilan sahan
Pieksdmaelta Yhtyneille
Paperitehtaille 1989 ja

osti seuraavana vuonna
Vierumaen Teollisuus Oy:n
Heinolan maalaiskunnasta.
Vierumden Teollisuus

Oy muuttui Versowoodiksi
2004. Sukupolven vaihdos
Versowoodissa tehtiin 2006.
Versowoodista Pekka
Kopra omistaa

49 prosenttia ja on my6s
hallituksen puheenjohtaja.
Versowoodin toimitus-
johtaja han viime

vuoden lopulle asti.
Enemmistoneli 51
prosenttia Versowoodista
omistaa Pekka Kopran

veli Ville Kopra, jolle
johtotehtéavat ja
enemmistdomistus
perheyhtidssa siirtyivat.
Vaihdoksen jalkeen
Pekka Kopran vélit Verso-
woodin ovat olleet etaiset
ja viileat.

Omistuksensa Verso-
woodissa han aikoo
sailyttaa.

Westas Groupin emo-
yhtion Westas Oy:n Pekka
Kopra perusti tdman vuoden
alussa.

Westas Oy:n vahemmisto-
osakas 15 prosentin
osuudella on A. Ahlstrom
osakeyhtid.

Raunion sahan
kapasiteetti on noin 200000
kuutiometrid ja Pihlavan
sahan 140000 kuutiometria
sahatavaraa vuodessa.
Puuta Westas Group
ostaa vuosittain noin

goo 000 kuutiometria.
Versowoodin kapasiteetti
on yli goo 0oo kuutiometrid
sahatavaraa vuodessa.
Versowood ostaa puuta
vuosittain 2,5 miljoonaa
kuutiometria.

areit kuusik huri ikkej
Jareat kuusikot sahurien suosikkeja
N . - KOSKI TL (MT) johtajan Pekka Kopran mu- 115 1.4 _ mukaan metsdnomistajat ovat
Kotimainen Valtra on traktori, jolla hoi- ESIMERKKIPAKETTI Raunion sahan hankinta-alu- kaan vield on vaikea sanoa, mi- Pitka kierto myyneet tini vuonna tavallista
dat peltoty6t kevaalla ja kesdlla seka eella Varsinais-Suomessa riit- ti uusien metsinhoito-ohjei- aika on enemmin suuria yli 1000 kuu-
talven tullen hoidat samalla traktorilla VALTRA N113 -TRAKTORI tdid sahureille mieluisia jireitd den sallima nykyisti lyhyempi hurill . tiometrin leimikoita.
myos metsity6t — pystysta pinoon. + KRONOS 5020 -KUORMAAJA kuusi'lioi'.c_a. ‘ kiertoaika merlfitsee sahatukin Sanurulie par ¢mpl. ""’.Péiéiasiassahap ostamme
Kaikki tama yhdelld investoinnilla. + VALTRAF-MITTALAITE "”’I:aa.llfi }{'a:syaa pz}‘l.Jon sel- laadl.llle“tu.levals.uudessa. _ Vanha metsa on paafehakllcuulelmlkona‘l, mutta
+ KETO FORST- HAKKUUPAA visti yli-ikdisid metsid. Kuuset 7Pitki kiertoaika on sahuril- ... .. vee o . my6s ensiharvennuksia ener-
ovat helposti 4-5 tukin puitaja le parempi. Vanhametsdonji- Jare€ampaa ja tukin giapuuksi”, Anttila sanoo.
2 ; i i _ tukin keskikoko yli 200 litraa”, redmpéii ja tukin saanto silloin : : Koneyrittdji Kalle Ali-
Pyyda. tarjous smulle_§ 0|_?|\_lasta = EDULLINEN JA TEHOKAS Westas Groupin metsépéillik- suurempi”, Kopra perustelee. saanto SIHOIH Raatikaisen mukaan leimikon
paketista valtra-myyjaltasi. HAKKUUKONE ko6 Juha Miiki sanoo. Westas Groupilla on puuta Suurempi_« koko saisi olla yli 500 kuutio-
Satakunnassa puusto on jo ostettuna noin viiden kuu- metrii.

Kysy lis! pienempdd kuin Varsinais- kauden tuotantoa vastaava va- PEKKAKOPRA ”Pienemmissi tahtoo menni
Valtra-myyjit, AGCO Suomi Oy Suomen rehevilld kasvupai- ranto. Perinteisesti Varsinais- siirtoihin turhan paljon aikaa.”
Lahimmén Valtra-myyjan yhteystiedot saat koilla. Pihlavan sahan hankin- Suomessa marras- ja Joulgkuu Ah-Raatlka}lnen on tyosken-

numerosta 020 45 501 tai www.valtra.fi ta-alueella kuusesta saadaan ovat hyvdid puukauppa-aikaa, nellyt Raunion sahalle kol- "Tulevaisuus nayttas,

~ W keskiméddrin yksi tukki vd- kun syksyn maataloustéiden misen vuotta. Westas Group jatkanko Versowoodin

ﬂm hemmin kuin Raunion sahan kiire on takana. Miki sanoo. ty6llistad kaikkiaan 30 korjuu- hallituksen puheen-

Individually Yours

ldhistolla.
Westas Groupin toimitus-

”Kyll4 kaikki syy on odottaa,
ettd hyvi kauppatahti jatkuu”,

Raunion sahan hankinta-
esimiehen Seppo Anttilan

ketjua.
JUHA KAIHLANEN

johtajana”, sanoo Pekka
Kopra.



