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MEtsänomistaja

KOSKI TL (MT)
Raunion sahan hankinta-alu-
eella Varsinais-Suomessa riit-
tää sahureille mieluisia järeitä 
kuusikoita.

”Täällä kasvaa paljon sel-
västi yli-ikäisiä metsiä. Kuuset 
ovat helposti 4–5 tukin puita ja 
tukin keskikoko yli 200 litraa”, 
Westas Groupin metsäpäällik-
kö Juha Mäki sanoo.

Satakunnassa puusto on jo 
pienempää kuin Varsinais-
Suomen rehevillä kasvupai-
koilla. Pihlavan sahan hankin-
ta-alueella kuusesta saadaan 
keskimäärin yksi tukki vä-
hemmän kuin Raunion sahan 
lähistöllä.

Westas Groupin toimitus-

johtajan Pekka Kopran mu-
kaan vielä on vaikea sanoa, mi-
tä uusien metsänhoito-ohjei-
den sallima nykyistä lyhyempi 
kiertoaika merkitsee sahatukin 
laadulle tulevaisuudessa.

”Pitkä kiertoaika on sahuril-
le parempi. Vanha metsä on jä-
reämpää ja tukin saanto silloin 
suurempi”, Kopra perustelee.

Westas Groupilla on puuta 
ostettuna noin viiden kuu-
kauden tuotantoa vastaava va-
ranto. Perinteisesti Varsinais-
Suomessa marras- ja joulukuu 
ovat hyvää puukauppa-aikaa, 
kun syksyn maataloustöiden 
kiire on takana.

”Kyllä kaikki syy on odottaa, 
että hyvä kauppatahti jatkuu”, 

Mäki sanoo.
Raunion sahan hankinta-

esimiehen Seppo Anttilan 

mukaan metsänomistajat ovat 
myyneet tänä vuonna tavallista 
enemmän suuria yli 1 000 kuu-
tiometrin leimikoita.

”Pääasiassahan ostamme 
päätehakkuuleimikoita, mutta 
myös ensiharvennuksia ener-
giapuuksi”, Anttila sanoo.

Koneyrittäjä Kalle Ali-
Raatikaisen mukaan leimikon 
koko saisi olla yli 500 kuutio-
metriä.

”Pienemmissä tahtoo mennä 
siirtoihin turhan paljon aikaa.”

Ali-Raatikainen on työsken-
nellyt Raunion sahalle kol-
misen vuotta. Westas Group 
työllistää kaikkiaan 30 korjuu-
ketjua.

JUHA KAIHLANEN

Järeät kuusikot sahurien suosikkeja
Pitkä kierto-
aika on 

sahurille parempi. 
Vanha metsä on 
järeämpää ja tukin 
saanto silloin 
suurempi.«
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Me jatkamme näillä perussahatavaratuotteilla, emmekä aio lähteä 
haihattelemaan jatkojalostuksella. toimitusjohtaja pekka kopra, westas group
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Kopran suvun sahahistoria 
ulottuu Karjalan kannakselle 
Valkjärvelle, missä Pekka 
Kopran isoisällä Teodor 
Kopralla oli kenttäsirkkeli.
Sodan jälkeen Teodor 
Kopra perusti sahan 
Juupajoen Korkeakoskelle 
Pohjois-Hämeeseen.
Pekka Kopran isä Keijo 
Kopra myi Korkeakosken
sahan ja Nikkarilan sahan 
Pieksämäeltä Yhtyneille 
Paperitehtaille 1989 ja 
osti seuraavana vuonna 
Vierumäen Teollisuus Oy:n 
Heinolan maalaiskunnasta.
Vierumäen Teollisuus 
Oy muuttui Versowoodiksi 
2004. Sukupolven vaihdos 
Versowoodissa tehtiin 2006.
Versowoodista Pekka 
Kopra omistaa 
49 prosenttia ja on myös 
hallituksen puheenjohtaja. 
Versowoodin toimitus-
johtaja hän viime 
vuoden lopulle asti.
Enemmistön eli 51 
prosenttia Versowoodista 
omistaa Pekka Kopran 
veli Ville Kopra, jolle 
johtotehtävät ja 
enemmistöomistus 
perheyhtiössä siirtyivät.
Vaihdoksen jälkeen 
Pekka Kopran välit Verso-
woodin ovat olleet etäiset 
ja viileät.
Omistuksensa Verso-
woodissa hän aikoo 
säilyttää. 
Westas Groupin emo-
yhtiön Westas Oy:n Pekka 
Kopra perusti tämän vuoden 
alussa.
Westas Oy:n vähemmistö-
osakas 15 prosentin 
osuudella on A. Ahlström 
osakeyhtiö.
Raunion sahan 
kapasiteetti on noin 200 000 
kuutiometriä ja Pihlavan 
sahan 140 000 kuutiometriä 
sahatavaraa vuodessa.
Puuta Westas Group 
ostaa vuosittain noin 
900 000 kuutiometriä.
Versowoodin kapasiteetti 
on yli 900 000 kuutiometriä 
sahatavaraa vuodessa.
Versowood ostaa puuta 
vuosittain 2,5 miljoonaa 
kuutiometriä.

Kolmannen 
polven sahuri

YRITYS

”Tulevaisuus näyttää,  
jatkanko Versowoodin  
hallituksen puheen-
johtajana”, sanoo Pekka 
Kopra.
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KOSKI TL (MT)
Uusi sahakonserni Westas Group 
haluaa vahvistaa asemaansa 
etenkin Satakunnassa, kertoo 
pääomistaja ja toimitusjohtaja 
Pekka Kopra.

”Tuontipuun kanssa pelaa-
minen tekee ostosta nykivää 
ja epätasaista. Me haluamme 
enemmän vakautta ja pitkäjän-
nitteisyyttä myös metsänomista-
jan näkökulmasta”, Kopra sanoo.

Westas osti Varsinais-Suomen 
Koskella toimivan Raunion sa-
han ja Pihlavan sahan Porista 
syyskuun lopulla.

Pihlavasta on viety menneinä 
vuosina puuta Ruotsiin. 

”Kuitupuumäärämme ovat 
aika suuria ja meillä on kiinnos-
tusta jatkaa vientiä.”

Sahayhtiöiden liittäminen 
konserniin etenee hyvää vauhtia.

Puunhankintaorganisaatiot ja 
myynti on yhdistetty. Taloushal-
lintoa kootaan Koskelle.

”Olemme siirtymässä yhtei-
siin tietojärjestelmiin, mikä 
mahdollistaa kustannussäästö-
jä.”

Sahojen etäisyys tuo jonkin 
verran haasteita, kun puunhan-
kintaan ja tuotantoon etsitään 
parhaita käytäntöjä. Tavoitteena 
on, että tukki käytetään aina lä-
himmällä sahalla.

Raunion ja Pihlavan sahojen 
puunhankinta-alueet ovat men-
neet päällekkäin noin 50 kilo-
metrin levyisellä kaistalla.

Westas Group lukeutuu 
350 000 kuutiometrin kapasi-
teetillaan Suomen suurimpiin 
itsenäisiin sahayrityksiin.

”Onhan tässä syntynyt tava-
rantoimittajiin ja asiakkaisiin 
nähden lisää neuvotteluvoimaa. 
Voimme vertailla eri  ratkaisuja 
ja valita parhaat”,  Kopra pohtii.

Bioenergiasta kasvua
Westas etsii kasvua ensimmäise-
nä bioenergiasta.

Raunion saha ja Pihlavan saha 
jatkavat konsernissa erillisinä 
yhtiöinä. Kolmas yhtiö muodos-
tetaan biopolttoaineiden myyn-
nin ympärille.

Raunion sahalla biopoltto
aineet on ollut yhtiöitettynä. 
Pihlavankin puunhankinnassa 
syntyy polttoon sopivaa raaka-ai-
netta, mutta Rauniota pienempiä 
määriä. Raunion bioenergiayhti-
ön liikevaihto ylsi viime vuonna 
seitsemään miljoonaan euroon.

Westaksen bioenergiatoi-
minnan liikevaihto pyritään 
nostamaan Kopran mukaan 12 
miljoonaan euroon eli noin 15 
prosenttiin konsernin nykyisestä 
liikevaihdosta.

Westaksen metsäpäällikön 
Juha Mäen mukaan energia-
asiakkaina on erikokoisia yrityk-
siä. ”Meillä on päätoimivastuu 
keskisuurissa kunnallisissa 
laitoksissa, hyvänä esimerkkinä 
Nurmijärven Sähkö.”

Suurimpia asiakkaita ovat Loi-
maan Kaukolämpö, Pori Energia 
ja Vapo.

Lämpölaitoksille myydään 
pääasiassa sahanpurua sekä hak-
kuilta kertyviä oksia ja latvoja.

”Kuorta poltettiin ennen pal-
jon, mutta nykyisin kuori menee 
meiltä viherrakentajille”, Mäki 
sanoo.

Pihlavalla suoraviivaista
Raunion sahan tuotannosta 
75 ja Pihlavan tuotannosta 60 
prosenttia on kuusisahatavaraa, 
loput mäntyä.

Puulajisuhteet sahoilla aio-
taan pitää jokseenkin ennallaan. 
Sahoilla on historian perusteella 
luontainen työnjako.

”Raunion sahalla tehdään 
tarkempi räätälöinti asiakkaille. 
Pihlavan sahalla keskitytään suo-
raviivaisempaan tekemiseen”, 
Kopra hahmottelee erikoistu-
mista.

Pieni on joustava
Westas Group aikoo säilyttää 
vahvuutenaan pienen sahan 
joustavuuden.

Metsäpäällikkö Mäen mukaan 
joustava puunhankinta tarkoit-
taa sitä, että hakkuukoneet saa-
vat kaksi kertaa viikossa uudet 
tukkimitat sen perusteella, kuin-
ka sahatavaraa on myyty.

Metsänomistajalle maksetaan 
vähintään se, mitä kauppakirjas-
sa on sovittu.

”Kauppakirjassa on vähim-
mäistaso, mutta tukkiprosentti 
voi olla sitä parempi ja metsän-
omistajalle tuottoisampi, kun 
lopullinen katkonta tehdään aina 
senhetkisen myynnin mukaan”, 
Mäki selvittää.

Ympäri maailman
Westas Groupin liiketoiminnan 
kehittämisessä Kopra nostaa 
kärkeen kolme tavoitetta.

”Kansainvälisyys niin, että 
vientiä on laajasti ympäri maa-
ilman. Tiivis asiakaspalvelu ja 
tehokas perustuotanto.” 

Konsernin kansanvälistämi-
sessä on kohentamisen varaa 
esimerkiksi Kiinassa, vaikka sin-
nekin sahatavaraa myydään jo.

Perustuotannon tehokkuuden 
parantamisen Kopra näkee pa-
remmaksi tieksi kuin jalostusas-
teen noston.

”Me jatkamme näillä perus
sahatavaratuotteilla, emmekä 
aio lähteä haihattelemaan jatko-
jalostuksella”, Kopra linjaa.

JUHA KAIHLANEN

Westas vähentää tuontia  
ja lisää kotimaisen tukin sahausta
Raunion ja Pihlavan 
sahat omistava  
Westas Group  
luopuu tuontipuun 
käytöstä ja lisää  
kotimaisen tukin  
sahausta. Pihlavan 
saha on tuonut  
tukkia enimmillään 
lähes 100 000  
kuutiota vuodessa.

Pasi Leino

Westas Groupin Raunion sahan tuotannosta 75 prosenttia on 
kuusisahatavaraa.

Westas Group työllistää 30 korjuuketjua. Koneyrittäjä Kalle 
Ali-Raatikainen kaataa Kimmo Rantalan männikköä Aurassa.

Westas Groupilla on ostettuna viiden kuukauden tuotantoa vastaava tukkimäärä. Toimitusjohtaja Pekka Kopra (vas.) ja 
metsäpäällikkö Juha Mäki uskovat, että hyvä kauppatahti jatkuu.

valtra forest
Tämä investointi 
menee metsään.

valtra N113 -traktori
+ kroNos 5020 -kuormaaja 
+ valtraf-mittalaite 
+ keto forst- hakkuupää

= edulliNeN ja tehokas 
   hakkuukoNe

Pyydä tarjous sinulle sopivasta 
paketista valtra-myyjältäsi.

Kotimainen Valtra on traktori, jolla hoi-
dat peltotyöt keväällä ja kesällä sekä 
talven tullen hoidat samalla traktorilla 
myös metsätyöt – pystystä pinoon. 
Kaikki tämä yhdellä investoinnilla. 

Kysy lisää! 
Valtra-myyjät, AGCO Suomi Oy 
Lähimmän Valtra-myyjän yhteystiedot saat 
numerosta 020 45 501 tai www.valtra.fi

esimerkkipaketti


