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maatalous

Kuluttaja ei tunne kalkkunaa, ei 
erota sitä broilerista eikä tiedä, 
millaista ruokaa kalkkunanli­
hasta voi valmistaa.

Tuottajat, hankevetäjät, 
lihatalot, kauppa ja kokki ovat 
samaa mieltä, että tilanteen 
pitää muuttua.

Kenen sitten pitäisi tarttua 
toimeen ja ottaa asiakseen 
nostaa kalkkunanliha varteen­
otettavaksi vaihtoehdoksi 
muiden lihalajien ja -jalosteiden 
joukkoon?

Vastaus on suuret lihatalot. 
Eivätkö ne muutenkin kehitä ja 

jalosta lihasta uusia tuotteita? 
Miksei tätä ammattitaitoa 
käytetä myös kalkkunaan?

Lisäksi lihatalojen edus­
tajat ovat moneen otteeseen 
sanoneet, että kalkkuna pitää 
tuotteistaa ja toisaalta erikois­
tuotteille on kysyntää.

Kalkkunanlihan tulevaisuu­
den luulisi kiinnostavan erityi­
sesti Atriaa ja HK Ruokataloa. 
Ne omistavat puoliksi Länsi-
Kalkkunan, joka teurastaa lähes 
kaikki suomalaiset kalkkunat.

On aika ryhtyä sanoista tekoi­
hin.                      MAIJA ALA-SIURUA

Kuka brändäisi?
KOMMENTTI

Luomukalkkunan tuottaminen 
on 2–2,5 kertaa tavanomaista 
kalliimpaa, kertoo erikoistut­
kija Jarkko Niemi Maa- ja 
elintarviketalouden tutkimus­
keskuksesta (MTT). 

Luomun ja tavanomaisen vä­
limaastoon kehitettyjen laidun­
kalkkunoiden tuottaminen on 
sekin tavanomaista kalliimpaa.

”Sekä luomu- että laidun­
kalkkunan tuottamisen on­

gelmana ovat työmäärä sekä 
kiinteiden ja laidunnuksen 
kustannusten hallinta.”

Korkeista tuotantokustan­
nuksista huolimatta Niemi 
uskoo erikoistuotteiden tule­
vaisuuteen. 

Hän perustelee asiaa sillä, 
että luomu- ja laidunkalkkuna 
vastaavat kuluttajan huoleen 
eläinten hyvinvoinnista.

Siitä ollaan tutkimusten mu­

kaan jopa valmiita maksamaan, 
vaikka tämä ei suinkaan aina 
näy käytännössä ostoksia teh­
dessä.

”Kuluttajaa luomu kiinnos­
taa, mutta kysyntää tarvitaan 
paljon, jotta tuotanto alkaisi 
laajasti kannattaa.” 

Niemi kertoi luomu- ja 
laidunkalkkunan tuotannon 
kannattavuudesta Helsingissä 
tiistaina järjestetyssä seminaa­
rissa, joka esitteli Satafoodin 
vetämän hankkeen tuloksia.

Tilakokonaisuus  
vaikuttaa luomutuloon
Luomulinnun kasvatuskus­

tannuksia nostaa tavanomaisia 
lintuja heikompi päiväkasvu, 
minkä takia rehua kuluu enem­
män. 

Lisäksi luomurehut ovat 
kalliita ja lintujen hoitaminen 
vaatii paljon työtä.

”Luomutila on kokonaisuus”, 
Niemi muistuttaa. Kun tilan 
pelloilta saadaan korjattua hyvä 
sato, luomukalkkunan tuotan­
totulokset ovat hyviä.

Laidunkalkkunallakin  
tulevaisuus
Niemi näkee, että myös laidun­
kalkkunan tuotannolla on Suo­
messa mahdollisuuksia. 

Lintujen kasvattaminen on 
edullisempaa kuin luomussa, 
koska linnuille saa syöttää ta­
vanomaisia rehuja. 

Lisäksi linnut voivat hyvin 
päästessään ulkoilemaan ja 
kasvaessaan tavanomaisia väl­
jemmissä oloissa.

Koska sekä luomua että lai­
dunkalkkunaa on toistaiseksi 
saatavilla hyvin vähän, pulmia 
riittää markkinoinnissa ja logis­
tiikassa.

Saksassa  
kasvatetaan halvemmalla
Saksassa luomukalkkunaa  pys­
tytään kasvattamaan Suomea 

halvemmalla, koska siellä tuo­
tantokustannukset ovat edulli­
semmat.

Luomurehu on tosin kallista 
myös Saksassa, Niemi kertoo. 

Toisaalta sikäläisten säädös­
ten mukaan luomukalkkunat 
saa kasvattaa suomalaisia 
painavimmiksi eli lihaa tulee 
enemmän.

Saksalaiselle luomutuottajal­
le maksetaan kalkkunasta 2–3-  
kertainen hinta tavanomaiseen 
verrattuna.

Suomesta vastaavaa tietoa ei 
ole Niemen mukaan saatavilla.
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Luomukalkkunan  
kasvatus vaatii työtä ja rahaa
Ulkoilevista tai luonnonmukaisesti kasva- 
tetuista kalkkunoista toivotaan uutta puhtia 
kotimaiselle kalkkunanlihan tuotannolle.

Luomukalkkunan tuotantokustannukset
Kotoinen rehuntuotanto mukaan lukien
Tuotantokustannus, euroa/kg
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Osa kuluttajista ei tiedä, että tuotantomuodosta riippumatta kalkkunoita ei kasvateta häkeissä vaan ne saavat liikkua vapaasti. Luomussa ja laidunkalkkunoiden tuotannossa linnut  
pääsevät ulos.

Markku Vuorikari

Kuluttaja ei juuri erota kalkku­
natuotteita broilerista eikä tiedä, 
millaista ruokaa kalkkunasta voi 
valmistaa. 

Mielissä kalkkuna on ruma 
lintu, jonka voi korkeintaan ker­
ran vuodesta valmistaa kokonai­
sena joulupöytään. 

Osa tietää kalkkunaleikkeleet 
ja -jauhelihan. Näiden ja koko­
naisen kalkkunan väliin jää suuri 
arkiruokailun mentävä aukko, 
ilmenee Kopla Helsingin teke­
mästä kuluttajatutkimuksesta.

Sen tuloksia esiteltiin Sata­
foodin järjestämässä kalkkuna­
seminaarissa Helsingissä.

HK Ruokatalo on myynyt 
kalkkunatuotteita broilerista 
tunnetun Kariniemi-brändin 
alla, mikä tuotekehityksestä vas­

taavan Matti Nyforsin mukaan 
ei ole ainakaan lisännyt kulut­
tajien ymmärrystä tuotteiden 
eroista. 

 ”Uuden brändin rakentami­
nen on kallista ja vie aikaa.”

Lihan tuotteistaminen, niin 
tavanomaisesti kuin luomussa 
tai laitumella kasvatetun, nou­
sikin esiin kaikissa seminaarin 
puheenvuoroissa.

Keittiömestarit  
puhemiehiksi
Keittiömestarit ovat uusien ruo­
katrendien airueita. Heitä pitäisi 
saadaan kiinnostumaan kalkku­
nanlihan käytöstä ja kertomaan 
siitä eteenpäin.

”Pelkkä luomu ei riitä. Tuote 
on myytävä aistinvaraisen laa­

dun avulla”, painotti Luomu­
instituutin luomukoordinaattori 
ja keittiömestarinakin tunnettu 
Jaakko Nuutila.

Myös ryhmäpäällikkö Minna 
Slotte SOK:sta muistutti, että 
luomu yksin ei kanna pitkälle. 
Tuotteiden on vastattava kulut­
tajien vaatimuksiin.

Hän painotti myös viestimisen 
merkitystä. Kuluttajalle pitää 
kertoa, mikä on tuotteen idea.

Slotten kokemuksen mukaan 

laidunkalkkunalle on markki­
noilla tilaa tavanomaisen ja luo­
mun välimaastossa.

Myös HK Ruokatalon Nyfors 
uskoo, että laidunkalkkunaa 
tarvitaan. ”Tuotteet, joilla on 
lisäarvoa, pääsevät helpommin 
kaupan hyllylle.” 

Laidunkalkkunaa on kasvatet­
tu vasta koe-eriä, joten lihamäärä 
ei ole riittänyt tuotteistamiseen. 
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”Ruma jättibroileri” ei kiinnosta kuluttajaa
Kalkkunaleikkeleiden ja  
-jauhelihan ja kokonaisen  

kalkkunan väliin jää suuri  
arkiruokailun mentävä aukko.«

>>

Pelkkä luomu ei riitä. Tuote on myytävä aistinvaraisen laadun avulla.  
luomukoordinaattori Jaakko Nuutila, Luomuinstituutti

Venäjän viranomaiset kävivät 
alkuviikosta tarkastamassa en­
nakkoon siemenperunoita, joita 
on tarkoitus viedä Suomesta 
Venäjälle.

”Vierailu sujui suunnitel­
mien mukaan”, kertoo ylitar­
kastaja Atro Virtanen Elin­
tarviketurvallisuusvirastosta 
(Evira).

Evira kutsui tarkastajat Suo­
meen ja tarkoituksena oli edistää 
seitsemän kuukautta jatkuneen 
perunan vientikiellon aukea­
mista.

Virtanen odottaa, että ensi 
viikon aikana Venäjä voi tehdä 
ratkaisunsa suomalaisen sie­
menperunan tuonnista maa­
han.

Suomi on edennyt EU-maista 
nopeimmin siemenperunan 
vientineuvotteluissa. ”Tämä oli 
ensimmäinen tarkastus, jonka 
Venäjä teki ja siten malliesi­
merkki. Muihin maihin tehtä­
vistä tarkastuksista ei ole vielä 
tietoa.”

Suomen lisäksi ainakin Sak­
sa, Puola ja Alankomaat olisivat 
halukkaita viemään siemenpe­
runaa.

Venäjä tekee päätökset sie­
menperunan tuonnista jokaisen 
maan osalta erikseen.

Neuvottelut ruokaperunan 
viennin avaamisesta ovat pol­
keneet paikallaan.

Virtanen katsoo, että nyt olisi 

saatava ratkaisu EU:n sisällä, 
kuinka asiasta neuvotellaan. 
Voivatko jäsenmaat käydä 
neuvotteluja suoraan Venäjän 
kanssa vai neuvotteleeko EU 
jäsenmaiden puolesta?

Kun marssijärjestys olisi 
selvä, voitaisiin ruokaperunan 
osalta aloittaa kahdenväliset 
neuvottelut ja sopia mahdolli­
sista asiantuntijavierailuista.

Virtanen toteaa, että peru­
nan vientikiellon ympärillä on 
liikkunut paljon virheellistäkin 
tietoa.

Aiemmin on kerrottu, että 
Puola olisi saanut Venäjältä lu­
van viedä perunaa. Nyt Venäjän 
viranomaiset ovat kertoneet, et­
tä tieto ei pidä paikkaansa. Kiel­
lon aikana ei ole tuotu perunaa 
Puolasta eikä muualtakaan EU-
alueelta.

Ruokaperunaa on tällä het­
kellä Venäjällä heikosti saata­
villa ja kysyntää olisi tuontita­
varallekin.

TUURE KIVIRANTA

Siemenperunan viennin  
odotetaan ratkeavan ensi viikolla

Suomen  
lisäksi aina-

kin Saksa, Puola ja 
Alankomaat olisivat 
halukkaita viemään 
siemenperunaa.

>>

Boreal Kasvinjalostus Oy
www.boreal.fi

www.farmit.net

Pohjoista kasvua
Boreal jalostaa tuottavia peltokasvi-
lajikkeita pohjoisiin oloihin vankalla 
kokemuksella ja ammattitaidolla. Tänä 
vuonna tulee kuluneeksi 20 vuotta 
Borealin perustamisesta ja 110 vuotta 
suomalaisen kasvinjalostuksen 
käynnistymisestä. 
Tutustu toimintaamme ja lajikkeisiimme 
osoitteessa www.boreal.fi

Boreal-lajikkeet myy:

Wellamo
Varma sadon ja laadun tuottaja 
  

Wellamo-vehnässä yhdistyy 
erinomaisella tavalla satoi-
suus ja kasvuajan tuoma 
viljelyvarmuus. Myös laatu 
on kohdallaan, hlp ja valku-
aispitoisuus ovat korkeat ja 
leivontalaatu hyvä. 

Venla
Aikaisuutta ja valkuaista

Aikainen, lujakortinen ja 
satoisa Venla-kaura sopii 
erinomaisesti sekä rehu- että 
elintarvikekäyttöön. Venlan 
valkuaispitoisuus on kaura-
lajikkeiden korkein ja se sopii 
viljelyyn kaikilla maalajeilla. 

Lajikkeen  soveltuvuudesta 
oloihimme kertoo tuttu   
BOR-merkintä. 
Se on merkki  kasvusta. 

Elmeri
Kovan luokan monitahoinen ohra
  Elmeri on satoisa monita-

hoinen ohra, jolla on erittäin 
luja korsi. Sen jyvä on iso ja 
tärkkelyspitoisuus korkea. 
Elmeri menestyy laajasti ja 
sopii sekä rehu- että  
tärkkelysohrakäyttöön. 

Valtteri
Nurminatauutuus koko maahan
Valtteri on uusi nurminata, joka sopii tuotantoon koko 
maassa. Satoisuudeltaan ja laadultaan se on hyvin 
kilpailukykyinen muihin nurminatoihin verrattuna. 

Tilaa tai imuroi

ilmaiset demoversiot!

www.suonentieto.fiPuh. (017) 264 2642, myynti@suonentieto.fi

OIKEA KASVUSUUNTA

• maa- ja metsätalouden kirjanpidon

• yrityskirjanpidon, eri yhtiömuodoilla

• ilmoitukset verottajalle, myös sähköisesti

• ostolaskut maksatukseen ja kirjanpitoon kertakirjauksella

• laskutuksen, myös verkkolaskuina

• palkanlaskennan, myös sähköisesti ilmoittaen

Maatalousneuvos on johtava maatilatalouden ohjelmisto, jolla hoidat:

Mahdollistaa talous- ja palkkahallinnon

hoitamisen verkon yli usealle käyttäjälle,

paikkariippumattomasti.

Kysy lisää myynnistä!

Nyt myös pilvipalveluna!


