
24 Keskiviikkona 23. syyskuuta 2015

METSÄNOMISTAJA

VIESTILEHDET OY
Tunnus 5002596
Info: M2
00003
VASTAUSLÄHETYS

Antamiasi tietoja voidaan käyttää ja luovuttaa Viestilehdet Oy:n ja sen yhteistyökumppa­
neiden suoramarkkinointiin henkilötietolain mukaisesti. Halutessasi voit kieltää yhteys­
tietojen käytön/luovutuksen ilmoittamalla siitä Viestilehdet Oy:n asiakaspalveluun:
Viestilehdet Oy/Asiakaspalvelu, PL 440, 00101 Helsinki, puh. 020 413 2277 (ark. 8–16). 
Puhelun hinta soitettaessa 0204­alkuiseen numeroon on kiinteästä verkosta 8,35 snt/
puhelu + 6,55 snt/min ja matkapuhelimesta 8,35 snt/puhelu + 18,05 snt/min.

Kyllä kiitos! Haluan tilata Maaseudun Tulevaisuuden edulli­
seen tutustumishintaan 3 kk vain 52 € (norm. 72,50 €).
Tilaus on määräaikainen ja siihen kuuluu 3 kuukausittain ilmestyvää
Kantri-lehteä sekä 3 Suomalainen Maaseutu -liitelehteä.

Osallistun samalla arvontaan ja voin voittaa henkilöauton,
arvo 37 000,00 €!
Tarjous on voimassa 31.10.2015 asti ja koskee kotimaan tilauksia. Tilaus alkaa 
ensimmäisestä mahdollisesta numerosta ja se laskutetaan tilauksen alettua.

Suomen 2. luetuin päivälehti!

Maaseudun
Tulevaisuus

maksaa
tilauksen

postimaksun.

Nimi __________________________________________________________________________

Lähiosoite _____________________________________________________________________

Postinumero ____________________ Postitoimipaikka _______________________________

Puhelin _____________    –     ______________________________________________________

Sähköposti _________________________________ @ _________________________________

 o Kyllä, haluan saada Viestilehdet Oy:ltä uutisia ja tarjouksia o sähköpostiini  o matkapuhelimeeni

✁

TILAUS- JA ARVONTAKORTTI

Osallistu samalla arvontaan ja voita  
suuri perhefarmari Hyundai i40 Wagon!

Voit tilata myös
 netissä: www.maaseuduntulevaisuus.fi/tarjous
 puhelimitse: numerosta 020 413 2277  
 (ark. klo 8–16) Mainitse tilaustunnus MM5053

MM5053

✓

3 kk
52 €

(norm. 72,50 €)

TILAA NYT  TUTUSTUMISHINTAAN

Arvonnan säännöt Viestilehdet Oy järjestää Suurarvonnan, jonka palkintona on 
Hyundai i40 Wagon 1,7 CRDi 100kW 6AT Comfort Plus­henkilöauto, 
arvo 37 140, 00 €. (sis. autovero, perusväri 34 990 € + toimituskulu 
600 € +  talvirengaspaketti n. 1550 €(Nokian HKPL R2 kitkat tai 
Nokian HKPL8 nastat) = 37 140 €). Palkinnon kuva, ilmoitetut 
varusteet ja tarkka hinta perustuvat materiaalin tuotantohetkellä 
saatavana oleviin tietoihin. Viestilehdet Oy valitsee i40 Wagon 
­palkintoauton arvontahetken tuotevalikoimasta. Kuvan auto 
erikoisvarustein. Arvonta suoritetaan 14.12.2015 ja siihen osallistu­
vat kaikki arvontahetkellä voimassaolevien Viestilehdet Oy:n lehtitilausten
maksajat sekä kaikki 30.11.2015 mennessä saapuneet arvontaan oikeuttavat  vastaukset. Arvonnan järjestäjä maksaa arpajaisveron. 
Voittajaan otetaan yhteys henkilökohtaisesti. Arvonnan järjestäjällä on oikeus julkaista arvonnan tulos julkaisemissaan lehdissä ja sähköisissä 
tuotteissa. Vastanneiden nimi­ ja osoitetietoja voidaan käyttää ja luovuttaa suoramarkkinointiin henkilötietolain mukaisesti.

Arvo 37 000,00 €!

Raskaan kaluston  
palvelunumero

010 401 402
24 h

Kuopio
Iisalmi
Nurmes
Kajaani

Suonenjoki

Joensuu

Varkaus

Jyväskylä
Jämsä

Lappeenranta

Lahti

Oulu

Rovaniemi

Forssa

Seinäjoki

Tampere

Valkeakoski
Pori

Riihimäki

Karstula

Kouvola

Metsärenkaisiin erikoistuneissa 
Vianorin myyntipisteissä on valmii-
na kattava varasto metsärenkaita. 
Näistä Vianor-toimipaikoista uuden 
renkaan saa pääsääntöisesti heti.
Vianorilta löytyykin apu kaikkiin  

rengaspulmiin 24/7 -periaatteella,  
tehokkaasti ja viivyttelemättä.  
Renkaan rikkoutuessa tulemme  
korjaamaan renkaan ja vaihdamme 
sen takaisin vanteelle nopeasti –  
ja työt voivat jatkua.

Vianorin metsärenkaat saat Viipymättä  
Varastolta, Vaikka suoraan työmaalle

Metsärenkaisiin erikoistuneet 
Vianor-myyntipisteet

Jussi Aho käy neuvotteluja Firan toimiston saunassa, josta puuttuu kiuas.

YRITYS

Fira

Vuonna 2002 perustettu  
rakennusalan yritys.
Toimitusjohtaja, diplomi- 
insinööri Jussi Aho on 
yksi Firan perustajista. Hän  
siirtyi yhtiön toimitusjohtajaksi 
vuonna 2009.
Panostanut palveluun,  
jonka avulla on rakennus- 
hankkeet toteutetaan  
asiakkaan toiveiden mukaan.
Liikevaihto kasvanut  
nopeasti. Tänä vuonna se  
nousee 130 miljoonaan euroon.

Rakennusliike Firaa 
vetävä Jussi Aho  
kaipaa nykyistä  
monipuolisempia 
palveluja metsän­
omistajille.

Firan toimitusjohtaja Jussi Aho 
saapuu tapaamiseen puku päällä 
mutta reppu selässä. Hän on tot­
tunut rikkomaan vanhoja kaavo­
ja ja etsimään uusia, paremmin 
toimivia ratkaisuja.

Aho on vetänyt Firaa vuodesta 
2009. Pääasiassa pääkaupunki­
seudun rakentamiseen keskitty­
nyt yhtiö on uudistanut rakenta­
misen käytäntöjä.

 
”Emme omista mitään”
”Perinteisesti rakennusliik­
keet ovat omistaneet tontteja 
ja työvälineitä, mikä on vienyt 
niiden huomiota varsinaisesta 
päätehtävästä. Me emme omista 
mitään, joten voimme keskittyä 
palvelemaan asiakkaita ja löy­
tämään heille parhaiten sopivat 
ratkaisut.”

Konsepti on osoittautunut 
toimivaksi. Yhtiön liikevaihto on 
kasvanut yli 30 prosentin vauh­
tia, ja tänä vuonna se nousee 130 
miljoonaan euroon.

Kovasta kasvusta huolimatta 
Fira on edelleen enintään kes­
kisuuri tekijä koko valtakunnan 
rakennusbisneksessä. Rakenta­
misessa pyörii vuodessa 28 mil­
jardia euroa.

Ahon mukaan ihmisten eh­
doilla tapahtuvalla rakentami­
sella on edelleen valtavat kasvu­
mahdollisuudet ja konseptointi 
antaa jopa kansainvälistymisen 
mahdollisuuksia.

Oma lukunsa on, että Fira on 

keskittynyt kasvavan pääkau­
punkiseudun rakentamiseen ja 
remontointiin. Rakentamisen 
taantuma ei ole sitä siksi purais­
sut.

 
Betonia, terästä ja puuta
Suomessa on jo pitkään haluttu 
edistää puurakentamista. Ahon 
mukaan äkillinen muutos ei ole 
mahdollinen. Se johtaisi väistä­
mättä virheisiin.

”Puurakentaminen yleistyy 
varmasti mutta hitaasti. Se ta­
pahtuu tekemällä ja oppimalla.”

”Itse en ole materiaaliuskovai­
nen. Erilaisille materiaaleille on 
paikkansa, joissa niiden parhaat 
ominaisuudet tulevat esiin. Beto­
ni kestää puristusta, teräs vetoa 
ja puu on kevyttä ja esteettistä.” 

Metsästys vei Kuusamoon
Aho kertoo oppineensa met­
sästämään jo lapsena. Nykyään 
hän metsästää pienriistaa ja on 
ostanut 140 hehtaaria metsää 
Kuusamosta.

”Metsästysoikeus on sidoksis­
sa metsänomistukseen. Valitsin 
Kuusamon, koska siellä on hyvät 
kanalintukannat. Lisäksi sinne 
pääsee kätevästi lentokoneel­
la, eikä siellä ole hirvikärpäsiä 
riesana.”

”Kuusamon maisemat ovat 
upeat. Siellä tulee käveltyä hau­
likon kanssa jopa parikymmentä 
kilometriä päivässä.”

Ahon mukaan metsästyk­
sen ja kalastuksen merkitystä 
matkailulle ei ole vielä täysin 
tajuttu. Esimerkiksi kalapaikoil­
la ensimmäisenä vastaan tulee 
kieltokilpi, jonka monimutkaiset 
rajoitukset eivät taatusti aukea 
ulkomaalaiselle turistille.

”Kieltojen sijaan matkailija 
pitäisi toivottaa tervetulleeksi. 
Markkinoinnin pitäisi lähteä sii­
tä, että täällä on hyvä metsästää 
ja kalastaa.”

Metsästykseen Aho kaipaa 
luottamusta. Päiviin perustuvien 
rajoitusten sijaan pitäisi päästä 
saaliin kiintiöintiin.

”Metsä ei kulu kävelemällä 
eikä järvi soutamalla”, Aho muis­
tuttaa.

 
Vaihtoehtoja kaivataan
Aho painottaa 140 hehtaarin 
metsätilallaan virkistyskäyttöä ja 
metsästystä. Hän haluaisi hoitaa 
metsäänsä riistalintuja suosien.

”En ole metsäammattilainen, 
joten kaipaan siihen apua. Sitä 
on kuitenkin huonosti saatavilla. 
Metsänhoitoyhdistyksessäkin 
lähtökohtana näyttää olevan 
päätehakkuiden eli kantoraha­
tulojen maksimointi.”

”Minua kiinnostavat vaihto­
ehtoiset laskelmat metsän 
tuotolle esimerkiksi 40 vuoden 

ajalle. Haluaisin tietää, miten 
metsiä hoidetaan niin, että nii­
den virkistysarvo kasvaa. Mil­
laisen tuoton silloin saa muihin 
vaihtoehtoihin verrattuna?”

Aholle itselleen virkistysar­

vot ovat niin tärkeitä, että hän 
on hankkinut metsää, vaikka 
pelkkää tuottoa hakeva sijoit­
taja ei välttämättä niin tekisi. 
Paremman tuoton rahoilleen saa 
osakkeista.

”Metsän tuottolaskelmissa ko­
ron merkitys on suuri. Kun korko 
on matalla, metsästä saatavaa 
viiden prosentin tuottoa voi pitää 
erinomaisena.”

JARMO PALOKALLIO

Jussi Aho kaipaa  
monipuolista metsäpalvelua

JAANA KANKAANPÄÄ

»Eri materiaaleille 
on paikkansa.  
Betoni kestää  

puristusta, teräs  
vetoa ja puu on  

kevyttä ja  
esteettistä.« 

JUSSI AHO

Kasvusta  
huolimatta 

Fira on edelleen 
enintään keskisuuri  
tekijä koko valta-
kunnan rakennus-
bisneksessä.

Suomen Ympäristöpalvelu kuuluu Ahma ympäristöön.

www.suomenymparistopalvelu.fi

Sammonkatu 8, 90570 Oulu, puhelin 044 5885 260

Viljavuustutkimukset

kotimaiselta asiantuntijalta!
• nopeasti ja luotettavasti 

• tunnetusti edulliset hinnat

www.ahmagroup.com

• meiltä myös neulasanalyysit: näytteenotto
    talvella puiden lepotilan aikana

Puun poltto 
kääntyi laskuun
Energian kokonaiskulutus su­
pistui Suomessa alkuvuonna. 
Myös puun poltto väheni, ker­
too Tilastokeskuksen ennakko­
tieto.

Tilastokeskuksen mukaan 
energiankulutus väheni alku­
vuonna lähes viidellä prosentil­
la viime vuodesta.

Eniten väheni turpeen kulu­
tus, peräti 17 prosenttia. Kivi­
hiilen käyttö hiipui 15 ja maa­
kaasun 13 prosenttia.

Puupolttoaineilla tapahtuvan 
energian tuotanto väheni neljäl­
lä prosentilla. Puupolttoainei­
den osuus energian kokonais­
kulutuksesta oli reilu viidennes.

Öljyn halpeneminen kasvatti 
sen suosiota. Öljyn käytön kas­
vu jäi silti yhteen prosenttiin. 
Sen osuus energiankulutukses­
ta oli vajaa neljännes.

Vesivoiman tuotanto kasvoi 
runsaiden sateiden vaikutuk­
sesta 9 prosenttia.

Suurin nousija oli tuulivoi­
ma. Tuulella tuotetun energian 
tuotanto yli kaksinkertaistui. 
Sen osuus energian osuus ko­
konaiskulutuksesta jäi silti noin 
prosenttiin.

Hiilidioksidipäästöjä kulu­
tuksen lasku pudotti lähes kym­
meneksellä.

JARMO PALOKALLIO


