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Harvestia-pomo: Puutavaralajikauppa yleistyy

KARI SALONEN

Vanhan pysty-
kauppakulttuurin
tilalle kaivataan
asiakkaan toiveiden
mukaan raftéloityja
toimituksia.

Edellytykset puutavaralaji-
kohtaiselle kaupalle ovat pa-
rantuneet, kun metsinhoito-
yhdistyksilld on lain muututtua
mahdollisuus ryhtyd entistd
selvemmin puun toimitta-
jaksi metsdnomistajan ja
puunkéiyttdjin vilille, sanoo
puunhankintayhtié Harvestian
toimitusjohtaja Pekka Kau-
ranen.

”Puutavaralajikaupassa met-
sidnhoitoyhdistyksille ja myos
monelle muulle alan toimijalle
on syntymissd mielenkiintoi-
nen markkinarako, jota kannat-
taa tarkkaan pohtia ja hyodyn-
taa.”

Vuosikymmenii valtaosa yk-
sityismetsien puusta on myyty
pystykaupoin.

Pystykaupassa metsdnomis-
taja myy kaupan kohteena
olevan leimikon harvennus- tai
paidtehakkuuoikeuden metsi-
yhtidlle, sahayritykselle tai
muulle puunostajalle. Ostaja
ostaa niin kaiken leimikosta
tarjolla olevan puun.

Ostajalle kertyy pystykaupas-
sa monesti sellaista puuta, jolle
ei ole omaa kéyttod. Téllaiset
puuerit on myytivi eteenpéin.

”Puutavaralajikaupassa lih-
det#in asiakkaan tarpeista. Ku-
kin asiakas saa juuri sitd, mitéd
haluaa”, Kauranen sanoo.

Mallia Ruotsista
Ruotsissa metsinhoitoyhdis-
tyksilld on Kaurasen mukaan
merkittdvi rooli puutavaralaji-
kaupassa.

Metsidnhoitoyhdistykset vi-
littavit esimerkiksi sahayrityk-
sille juuri sellaisia ratiloityja
tukin pituuden ja ldpimitan yh-
distelmid kuin saha kulloinkin
tarvitsee.

Linsinaapurin kauppatavois-
sajatyonjaossa Kauranen nikee
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”Puutavaralajikaupassa ldhdetdan asiakkaan tarpeista. Kukin asiakas saa juuri sitd, mita haluaa”, Harvestian toimitusjohtaja Pekka Kauranen sanoo.

paljon opittavaa.

”?Ruotsissa puumarkkinat
toimivat monessa suhteessa
huomattavasti joustavammin ja
reagoivat suhdannemuutoksiin
nopeammin kuin meilld.”

Hin myo6ntdi, ettei kaup-
patapojen muuttaminen ole
helppoa.

”Meilld on aika vanhakantai-
nen malli, jossa kaikki on halut-
tu pitdd omissa kisissd.”

PENTTI VANSKA

Raijamaija Kauppinen (vas.) ja Tuomas Luukkonen (oik.) tekivat puukaupan, kun hakkuu-
kohde oli ensin tutkittu yhdessa Harvestian hankintaesimiehen Aarne Tiaisen (kesk.) kanssa.

Puutavaralajikaupan yleis-
tyminen edellytti, ettd puuta
kéyttavit sahat ja muut asiak-
kaat voivat luottaa tasaiseen
puunsaantiin.

”Pitdd olla luottamus ja sopi-

Tekstiviestilli tietoa vaikka kylikunnittain

Harvestia aloitti pilottihank-
keena viime keséni eri metséin-
omistajaryhmille suunnattujen
tekstiviestien 1dhetykset.

Harvestian markkinointi- ja
viestintip#éllikko Liisa Viikari
kertoo, etti metsdnomistajia
voidaan ldhestyi tekstiviestilld
puukaupan merkeissid vaikka
kyldkunnittain.

”Niin voimme keskitti kor-
juuta ja optimoida metsikonei-
den siirtely4, kun samalta kylal-
td saadaan monta kauppaa.”

Tekstiviestilli onnistutaan
Viikarin mukaan tavoittamaan
myos sellaisia metsdnomistajia,
jotka eivdt kdy perinteisissd
metsiilloissa tai metsénéytok-
sissi tai joita ei kirjekampanja
innosta.

Ensimmiisid Harvestian
tekstiviestin saaneita metsin-
omistajia on pieksiméikeldinen

mukset, joita kunnioitetaan.”
Harvestialla on kokemusta
monenlaisesta puutavaralaji-
kaupasta. Esimerkkind Kau-
ranen mainitsee pikkutukin
sahaukseen erikoistuneet yri-

Raijamaija Kauppinen.

”Viestissd kysyttiin puu-
kaupan tarvetta ja lupaa tulla
kdymédn. Vastasin ’kylld’, ja
siité se ldhti eteneméin”, Kaup-
pinen kertoo.

”Minulle tillainen tapa aloit-
taa puukaupan teko on luonnol-
lista. Olen sitd ikdpolvea, joka
on tottunut kaikessa tekstarei-
hin ja séhkoposteihin.”

Kauppinen ja hinen puoli-
sonsa Tuomas Luukkonen te-
kivdt puukaupan, kun hakkuu-
kohde oli ensin tutkittu yhdessi
Harvestian hankintaesimiehen
Aarne Tiaisen kanssa.

Kauppinen uskoo, ettd hin
voi joskus tulevaisuudessa teh-
dd kaupan suoraan sihkoisesti
verkossa tapaamatta puunosta-
jaa kasvokkain.

”Suoraan netin kautta kaup-
pa kylld edellyttiisi sitd, ettd

tykset Itd-Suomessa.
Latvaldpimitaltaan 10-15-
senttimetrisida pikkutukkeja
kéyttavit Kiuru Timber Kiuru-
vedelli, Lieksa Timber, Kaivos-
puu Hammaslahdessa Joensuun

ostajapuolen ihmiset olisivat

ennakkoon tuttuja”, hin pohtii.
Liisa Viikari kehuu teksti-

viestikampanjan nopeutta.
”Kirjekampanjan suunnit-
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jaKartiopuu Lappeenrannassa.

”Tamé porukka on ollut mer-
kittdvi puun kéyttiji varsinkin
niind vuosina, kun havukuidulle
on ollut vihén kaytt64.”

teluun ja postitukseen menee
vihintiin kaksi viikkoa. Teks-
tiviestit saadaan parhaimmil-
laan tunnissa liikkeelle ja ne
pystytiin my6s kohdentamaan

Investoinneista vauhtia
Puukauppa on kiynyt Kaurasen
mukaan téni vuonna hyvin.

Harvestian hankinnasta Sa-
von Sellulle toimitettavan koi-
vukuitupuun osuus on peréti
neljannes. Se on huomattavasti
enemmin kuin kolmella suu-
rella metsdyhtiolls, joilla koi-
vun osuus jii noin kymmeneen
prosenttiin.

”Koivua kylld 16ytyy, kun jak-
setaan tehd t6itd. Suomessa on
osittain myytti, ettei meilld ole
koivua riittdvasti.”

Ensi vuoden nikymid Kau-
ranen kuvaa metséinomistajalle
myonteisiksi.

”Havukuitupuukaupan vo-
lyymit ovat kasvussa, kun jo
valmistuneet teollisuuden in-
vestoinnit alkavat vaikuttaa ja
Aidnekosken kiynnistymiseen
ryhdytdédn valmistautumaan
Metséliitossa.”

”Tukkipuolella tuskin ollaan
huonompaan suuntaan me-
nossa. Tukkien kdytto pysynee
ennallaan tai kasvaa pikkusen.”

Metsdnomistajia ja metsén-
hoitoyhdistyksida Kauranen
kannustaa panostamaan siihen,
ettd metsidtalouden kdyntikier-
rokset ovat nousemassa.

JUHA KAIHLANEN

PUUNHANKINTA-
YHTIO

Harvestia

Harvestian omistavat
Vapo ja Powerflute.

Puuta Harvestia toimittaa
Vapon sahoille Nurmekseen
ja Lieksaan seka Powerfluten
omistamalle Savon Sellulle
Kuopioon.

Asiakkaisiin kuuluu

my0ds Kotkamills Kotkassa.
Koivukuitua seka manty-
ja kuusitukkia Harvestia
ostaa aktiivisesti Etela-
jaltd-Suomessa.

Yhtion puunhankinnassa
tydskentelee 50 ihmista.
Liikevaihto on noin 200
miljoonaa euroa vuodessa.

Tekstiviestejd ei ole
koettu hairitseviksi,
kertoo Harvestian
markkinointi- ja viestinta-
paallikko Liisa Viikari.

tarvittaessa pienelle joukolle.”

Palaute tekstiviesteistd on ol-
lut Viikarin mukaan myo6nteisté.
Niiti ei ole koettu hiiritseviksi.

Lainsdddintoon hin toivoo
muutoksia. Suomessa saa soit-
taa markkinointitarkoituksessa
asiakkaalle, mutta ei lihettdi
tekstiviestii tai sdhkopostia il-
man aiheeseen liittyvii asiakas-
suhdetta tai asiakkaan erillisti
suostumusta.

”Luulen, ettd timi on ra-
joittanut ja rajoittaa edelleen
uusien palvelujen tarjonnan
kehittymisti”, Viikari sanoo.

JUHA KAIHLANEN
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Puolueeton, tekninen ammattilehti

v limestyy 18 kertaa vuodessa, yli 2 000 sivua/vuosi

v’ Tuntee koneet ja hallitsee tekniikan jareista
tyokoneista jokamiesta kiinnostaviin laitteisiin

v Tietoa, josta on hyotyd: testeja, esittelyja,

koeajoja, huolto- ja korjausasiaa

Voit tilata myos

» netissa: www.koneviesti.fi/tarjous
» puhelimitse numerosta 020 413 2277 (ark. klo 8—16)
Mainitse tilaustunnus KM5038

Osallistu samalla arvontaan ja voita Hyundai Tucson
4WD 1.6 T-GDI!

Arvonnan sddnnét Viestilehdet Oy jarjestdd Suurarvonnan, jonka palkintona on Hyundai Tucson 4WD 1.6 T-GDI 6MT Style -henkildauto, arvo
43 595, 00 €. (40 990 € sis. autovero + toimituskulut 600 € + talvirengaspaketti n. 2005 € = 43 595 €) Palkinnon kuva, ilmoitetut varusteet ja
tarkka hinta perustuvat materiaalin tuotantohetkelld saatavana oleviin tietoihin. Viestilehdet Oy valitsee Hyundai Tucson -palkintoauton arvontahetken
tuotevalikoimasta. Kuvan auto erikoisvarustein. Arvonta suoritetaan 12.12.2016 ja siihen osallistuvat kaikki arvontahetkelld voimassaolevien Viestilehdet
Oy:n lehtitilausten maksajat seké kaikki 30.11.2016 mennessa saapuneet arvontaan oikeuttavat vastaukset. Arvonnan jarjestdja maksaa arpajaisveron.
Voittajaan otetaan yhteys henkilokohtaisesti. Arvonnan jérjestajalla on oikeus julkaista arvonnan tulos julkaisemissaan lehdissa ja sahkoisissa tuotteissa.
Vastanneiden nimi- ja osoitetietoja voidaan kdyttaa ja luovuttaa suoramarkkinointiin henkilGtietolain mukaisesti.
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